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INTRODUCCION

La Inversién Extranjera Directa (IED) ha presentado una tendencia creciente en las
ultimas décadas, en un contexto en el que el panorama econdémico mundial se ha
modificado, lo cual ha generado que los gobiernos y hacedores de politica publica le
otorguen a la IED un rol clave en el desarrollo de sus economias. Durante la ultima
década se muestra un mayor protagonismo de los paises emergentes en un proceso
que se ha acelerado a consecuencia de las crisis financieras internacionales, que tuvo
una implicancia negativa respecto a las economias desarrolladas. Sin embargo, a pesar
de la tendencia creciente de los flujos mundiales de IED, no existe consenso acerca del
impacto que genera la IED en la economia. A pesar de ello hay una creciente percepcion
de que la |[ED tiene un efecto positivo. En base a esta percepcion, la IED se revela como
uno de los canales que utilizan los paises en vias de desarrollo con el propésito de

impulsar el desarrollo de la economia, tal es el caso del Peru.

La Economia Peruana viene presentando en los Ultimos afios un crecimiento econémico
sostenido por mas de una década, siendo la IED un factor que ha contribuido
decisivamente al dinamismo de la produccién nacional, que ha significado el ingreso de
importantes sumas de capitales del exterior orientadas hacia distintos sectores de la
economia, favoreciendo su expansion. Estos flujos de capital han sido atraidos por las
oportunidades que se ha venido ofreciendo, tales como la posibilidad de obtener altas
tasas de rendimiento, en un entorno que obedece a la siguiente trilogia: mercados libres,
apertura al exterior y sector privado como agente principal y motor del desarrollo

econdmico.

En este sentido, el objetivo del estudio es estimar el impacto econémico de la IED sobre
el crecimiento econémico, el empleo y las exportaciones en el'Per( periodo 1993-2013.
Para lograr el objetivo planteado se desarrollaron tres modelos econémicos de ambito

macroeconémico utilizando como herramienta la econometria (series de tiempo).

El contenido del presente estudio se divide en cuatro capitulos: En el Capitulo | se
presenta el marco metodolégico de la investigacién. El Capitulo |l describe los
antecedentes de la IED en el Peru, estudios previos y las bases teéricas que sustentan
el estudio. El Capitulo Il muestra el comportamiento de las variables IED e impacto
economico (crecimiento econémico, empleo y exportaciones) durante el periodo de
analisis. En el Capitulo IV se realiza el modelo econométrico, se presentan los
principales resultados del analisis cuantitativo y la discusién de estos. Finalmente, se

mencionan las conclusiones y recomendaciones relevantes.
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CAPITULO I: MARCO METODOLOGICO
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1.1 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

La IED se define como una categoria de inversién transfronteriza que realiza un

residente de una economia (el inversor directo) con el objetivo de establecer un interés
duradero en una empresa (la empresa de inversion directa) residente, en una economia
diferente de la del inversor directo. La motivacién del inversor directo es establecer una
relacion estratégica de largo plazo con la empresa de inversion directa para garantizar
un nivel significativo de influencia por parte del inversor en la gestion de la empresa de
inversion directa. Se considera que la propiedad de al menos el 10,0 por ciento del poder
de voto de la empresa de inversién directa constituye evidencia suficiente de ese "interés

duradero™,

Una de las caracteristicas mas resaltantes de la globalizacion econémica ha sido la
importancia que ha cobrado la IED en el mundo. En los ochenta los flujos de IED
permanecieron mas o menos constantes; y a partir de los noventa, gracias a las
reformas estructurales emprendidas en esa época, los flujos internacionales de IED se
han incrementado considerablemente. En el afio 2013 un optimismo cauto regresé a la
IED mundial aumentando un 9,0 por ciento (US$ 1,5 billones), respecto al afio previo.
Las economias en desarrollo mantienen su liderazgo en 2013. Los flujos de IED hacia
los paises desarrollados aumentaron en un 9,0 por ciento (US$ 566,0 millonés), lo que
representa el 39,0 por ciento de los flujos mundiales, mientras que los de las economias
en desarrollo alcanzaron un nuevo récord, el 54,0 por ciento del total (US$ 778,0
millones). El saldo de US$ 108,0 millones fue a las economias en transicion?.

El Pert no ha sido la excepcion a estas tendencias internacionales. Los flujos de IED
hacia el pais se encuentran por encima del promedio de la regién. El Pert ocup6 el sexto
lugar como pais receptor mas importante de la IED en Latinoamérica, segun revela el
informe de la Comisién Econémica para América Latina y el Caribe (CEPAL 2013). Al
Pert ingresaron US$ 12 240,0 millones durante el 2012, el mas alto flujo de entrada de
capitales externos, sin embargo este ingreso esta aun por debajo de grandes mercados
como Brasil, Chile, Colombia, México y Argentina. El flujo de IED que se registré el afio
2012 es 49,0 por ciento mas que el que ingres6 al pais en el 201 1, es decir, US$ 8 233,0

1 Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE) (2008). OECD Benchmark Definition of Foreign Direct Investment,
cuarta edicion (p. 12). Recuperado de: www.oecd.org/daffinv/investmentstatisticsandanalysis/40193734.pdf.
2 Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD), Informe sobre Ias Inversiones en el Mundo 2014 (parr.
Principales Tendencias). Recuperado de: http:/functad.org/es/PublicationsLibrary/wir2014_overview_es.pdf.
3 Comision Economica para América Latina y el Caribe (CEPAL). La inversion extranjera directa para América Latina y el Caribe (2012-
2013) (parr. Tendencias de la inversion extranjera directa en América Latina y el Caribe. Recuperado de: http://www.cepal.org/es/tipo-de-

publicacionfla-inversion-extranjera-directa-en-america-latina-y-el-caribe.
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millones (US$ 4 007,0 millones mas), lo que permitié que el Pert se posicione como el
de mayor tasa de crecimiento de América del Sur, Central y varios paises del Caribe.

La IED percibida en el 2012 equivale a un 5,9 por ciento del Producto Bruto Interno del
afio 2012, lo que demostraria a simple percepcién una relacién directa de la Inversion
Extranjera Directa sobre la economia peruana. A nivel nacional [a IED acumulé un flujo
de US$ 9 298,0 millones en el afio 2013, concentrandose principalmente en los sectores
de mineria (US$ 4 555,0 millones) y servicios no financieros (US$ 2 505,0 millones),
ambos sectores explicaron el 76,0 por ciento del flujo total®.

La IED bajo el enfoque del modelo de crecimiento endégeno® es considerada una fuente
importante de acumulacion de capital fisico; y de transferencia y difusion tecnologica
para las economias en vias de desarrollo, ya que promueve el uso de nuevas
tecnologias por parte de las empresas de la economia receptora de la inversion y, al
mismo tiempo, genera incrementos en la productividad. Sin embargo, el impacto positivo
dependera en Ultima instancia del alcance que tenga el efecto desbordamiento
(spillovers) sobre las empresas domésticas y sobre la productividad de los factores del
pais receptor. Este hecho podria generar rendimientos crecientes en la produccion
agregada del pais y mejorar los indicadores de la economia receptora.

Siendo entonces la IED un factor importante para el desarrollo de la economia. Es
necesario promover politicas de atracciéon de flujos de |IED para crear un ambiente
favorable y mejorar la calidad de la IED en nuestra economia. En base a la problematica

descrita, se puede formular el problema de investigacion.

4 Banco Central de Reserva del Peni (2013). Memoria anual 2013 (p. 87). Recuperado de: hitp://www.bcrp.gob.pe/publicaciones/memoria-
anual.html.
5 Romer P. (1994). The Origins of Endogenous Growth. The Journal of Economic Perspectives 8(1).

Lucas, R. E. (1988). On the mechanics of Economic Development. Journal of Monetary Economics 22.
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1.2 FORMULACION INTERROGATIVA DEL PROBLEMA

1.2.1 Interrogante General

¢ Cual es el impacto econémico de la Inversién Extranjera Directa en el Peru periodo
1993-2013?

1.2.2 Interrogantes Especificas

¢ Cual es la relacién entre la Inversidon Extranjera Directa y el crecimiento econémico en
el Pera periodo 1993-20137?

¢ Cudl es el efecto de la Inversiéon Extranjera Directa en el empleo en el Pert periodo
1993-2013?

¢ Cual el comportamiento de la Inversion Extranjera Directa sobre las exportaciones en
el Pert periodo 1993-20137?

1.3 JUSTIFICACION DE LA INVESTIGACION

La Inversién Extranjera Directa viene creciendo de manera importante en las Uitimas
décadas, este factor se ha convertido en objeto de estudio por su impacto en la
economia.

Actualmente la evoiucién de la IED en el Pera en los Ultimos afios con relacién a otros
paises de la regién muestra una tendencia creciente, acompafiado de un crecimiento
econdémico de la economia peruana que en el afio 2013 alcanzé una tasa de crecimiento
de 5.8 por ciento® , lo cual refleja el dinamismo de la economia en conjunto.

En diversos trabajos precedentes a este estudio se pudo concluir la importancia que
mantiene la [ED en la economia de un pais, ya que genera diversos beneficios en
diferentes aspectos como el crecimiento econémico, el empleo y las exportaciones; que
a su vez generan bajo diversos canales, transferencia y difusién tecnoldgica (spillovers).
Sin embargo, a pesar de la posible contribucién que ha sido la IED para la economia
peruana existen pocos estudios que midan cuantitativamente el impacto econémico de
la |IED en el pais.

Es por eso que, el presente estudio tiene como objetivo estimar el impacto econémico

de la Inversion Extranjera Directa en el Pert periodo 1993-2013.

6 Banco Central de Reserva del Per (2013). Memoria Anual 2013 (p. 15). Recuperado de: http://www.bcrp.gob.pe/publicaciones/memoria-
anual.html.



10

CAPTULO | La Inversién Extranjera Directa y su Impacto Econdmico en el Perii

periodo 1993 — 2013

1.4 OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

1.4.1

1.4.2

Objetivo General

Estimar el impacto econémico de la Inversiéon Extranjera Directa, reflejado en el
crecimiento econémico, el empleo y las exportaciones en el Peru periodo 1993 -
2013.

Objetivos Especificos

Estimar el impacto econdémico de la Inversion Extranjera Directa sobre el

crecimiento econémico en el Per( periodo 1993 - 2013.

Estimar el impacto econémico de la Inversién Extranjera Directa respecto al

empleo en el Perl periodo 1993 - 2013.

Estimar el impacto econémico de la Inversion Extranjera Directa en las

exportaciones en el Pera periodo 1993 - 2013.

1.5 HIPOTESIS DE LA INVESTIGACION

1.5.1

1.5.2

Hipoétesis General

Elimpacto econémico de la Inversién Extranjera Directa en la economia del Pert
para el periodo 1993-2013 es positivo y consistente, siendo un factor relevante

en las variaciones del crecimiento econémico, el empleo y las exportaciones.
Hipotesis Especificas

El mayor nivel de Inversion Extranjera Directa determina de forma directa y en el
largo plazo el crecimiento econédmico, debido a su aporte como fuente de

financiamiento y promotor de la capacidad productiva.

La Inversion Extranjera Directa muestra una relacién positiva sobre el empleo al

determinar una mayor demanda de trabajo.

El comportamiento de la Inversién Extranjera Directa coadyuva al crecimiento de
las exportaciones debido a su localizacién en ciertos sectores productivos y la

influencia de sus efectos directos e indirectos.

1.6 DISENO METODOLOGICO

1.6.1

Area de Estudio

El presente documento de investigacion propone como escenario a estudiar la economia

peruana a nivel macroeconémico.
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1.6.2 Temporalidad
La investigacion tiene un periodo de estudio constituido entre los afios 1993 y 2013.
1.6.3 Tipo de Investigacion

Para la presente investigacién se aplicd el disefio no experimental, descriptivo y

correlacional.

" El estudio es de tipo no experimental, en tanto que no se manipula directa y
deliberadamente el fendmeno econdémico, ya que se observa tal y como se da en su
contexto natural. Es descriptivo por que describe las propiedades y caracteristicas de la
IED en la economia peruana, y correlacional debido al proposito de estimar el grado de

correlacién y de interaccidn de las variables en estudio.
1.6.4 Técnicas e Instrumentos de Investigacion

La fuente principal para la obtencion de datos es de informacién secundaria, para lo cual
se consultaran textos de teoria econémica y estudios especializados en Inversién
Extranjera Directa que brindan soporte al trabajo de investigacion.

Asi mismo, la fuente de informacion de los datos estadisticos se obtuvieron de
Organismos Internacionales como el Banco Mundial (BM), Conferencia de las Naciones
Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD), Organizacién de las Naciones Unidas
para la Educacioén, la Ciencia y la Cultura (UNESCO) y Organismos nacionales como el
Banco Central de Reserva del Pera (BCRP), Instituto Nacional de Estadistica e
Informatica (INEI), Agencia de Promocién de la Inversiéon Privada (Prolnversion) y el

Ministerio de Economia y Finanzas (MEF).
1.7 SISTEMATIZACION DE VARIABLES

Debido a que la razén del estudio es precisar el impacto econémico de la Inversion

Extranjera Directa en el Peru las variables se presentan de la siguiente manera:
Variable Independiente:
> Inversién Extranjera Directa
Variable Dependiente:
> Impacto Econémico
=  Crecimiento econémico
=  Empleo

= Exportaciones
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1.8 OPERACIONALIZACION DE VARIABLES

El presente estudio busca determinar y estimar el impacto econémico de la Inversién-
Extranjera Directa en la economia del Peru entre los afios 1993-2013. En este contexto,
se determiné y estimé el impacto de la IED sobre diversas dimensiones de la economia
peruana, especificamente la contribucién de la Inversién Extranjera Directa sobre: el

crecimiento econémico, el empleo y las exportaciones.

Para lograr los objetivos planteados, se desarrollaron bajo un ambito macroeconémico
tres modelos econdmicos de series de tiempo usando la econometria, explicadas por

las variables en estudio y variables de control, los que se muestran a continuacion:
Crecimiento econémico:

PBIPC = f (IED, EDUCT)

Donde:

PBIPC= Producto Bruto Interno per capita.

|ED=Flujos de Inversién Extranjera Directa.

EDUCT = Educacion Terciaria. '
Empleo:

EMPL= f (IED, PBIPC, SAL)

Donde:

EMPL= Poblacién Econdmicamente Activa

IED= Flujos de Inversion Extranjera Directa.

PBIPC= Producto Bruto Interno per capita.

SAL= Salario Real.

Exportaciones:

EXPT = f (IED, TI)

Donde:
EXPT= Exportaciones Totales
IED = Inversion Extranjera Directa como aporte al capital.

Tl= Términos de Intercambio.
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2.1 MARCO HISTORICO REFERENCIAL
2.1.1 Antecedentes de la Inversiéon Extranjera Directa en el Pert

El ingreso de los capitales extranjeros dentro de la economié peruana data
histéricamente. A partir de la independencia en 1821, el Pert ha recibido innumerables
préstamos de paises europeos y de Gran Bretafia en particular, de los que destacan los
préstamos obtenidos en 1870 que fue por el importe de 12 millones de libras esterlinas
y el de 1872 de 37 millones de libras esterlinas: 15 millones para ferrocarriles y 22

millones para la amortizacion de las que fueran contraidas con anterioridad’.

La explotacion particularmente holgada del guano y del salitre representaba una fuente
de riqueza que constituia en cualquier suerte una garantia econémica para los paises
prestatarios. Mas el mal uso de estos préstamos y la crisis econémica que siguié a la
guerra con Chile hizo mas dificil reglamentar la deuda externa. Un importante grupo de
acreedores britanicos propuso entonces al Gobierno peruano un plan de regulacién de
la situacién de la deuda externa. De esta forma se ha originado el Contrato Grace y en
1888 se firmé dicho Contrato anulando los bonos o titulos de la deuda externa contraida
en 1869, 1870 y 1872, a cambio de la cesién de los ferrocarriles del Estado por el
espacio de sesenta y seis afios, el guano existente en el territorio nacional, hasta la
cantidad de dos millones de toneladas y treinta y tres anualidades de 80 mil libras cada

uno®.

Los tenedores de valores se comprometian a terminar el ferrocarril de Chicla a la Oroya
y de Juliaca a Santa Rosa. De esta manera este contrato marca el inicio de la
penetracion importante de los capitales extranjeros, principalmente britanicos a la
economia peruana.

La Gran Bretafia es desde ese momento el principal inversionista extranjero en el Perq,
sus inversiones en este pais se elevan en 1913 a cerca de 34 millones de libras
esterlinas y en América Latina representan el 25% de 20 mil millones de libras esterlinas
que tienen colocadas en todos los paises del mundo®. A pesar de la predominancia de
la influencia de los capitales britanicos dentro de la economia peruana, los posteriores
afios declinaron en provecho de las inversiones norteamericanas. De 1912 a 1928 las
inversiones norteamericanas en el Per( se quintuplicaron al pasar de U$$ 35,0 a U$$
169,0 millones y en América Latina se cuadruplicaron al ascender de U$$ 1 238 a U$$

7 Ortega E. (1968) Manual de historia General del Pert (p. 386).
8 Ortega E. (1968) Manual de historia General del Perd (p. 386).
9 Actas de la 3ra. Conferencia Comercial Panamericana Edit. Unién Panamericana — Washington 1927 Ref. V.R. Haya de la Torre, El

Antiimperialismo y el Apra (p, 119).
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4 835 millones y en lo que respecta a las inversiones norteamericanas en el mundo sin
incluir las enormes deudas de la guerra ascendieron en 1926 y 1928 a los niveles de
U$$ 9 600 y US$ 14 500 millones™.

En este contexto en 1928 las inversiones norteamericanas y britanicas en América
Latina se encontraban equilibradas.

2.1.2 Establecimiento de las Primeras Empresas Extranjeras

Paralelamente a la emision de valores en los mercados financieros del exterior, se

establecieron en el pais las siguientes compafiias de IED":

a) Peruvian Corporation (1890) se origind por el contrato Grace. Esta empresa
explot6 casi todos nuestros ferrocarriles hasta 1972, afio en que fue estatizado
y convertido en ENAFER PERU.

b) La Casa W.R. Grace and Company se establecié como una Compaiiia Sucursal
Naviera en 1899, para negociar con el guano peruano. Esta empresa figuré como
Inglesa hasta la primera guerra mundial, desde ese entonces opera como
norteamericana. Posteriormente se convierte en una empresa de inversion
directa mas influyente del pais, por llegar a controlar a las principales empresas
industriales que se sefalan a continuacién:

» Fabrica de Tejidos Vitarte, Victoria e Inca, Papales Paramonga, Ron
Cartavio, Pinturas Vencedor; Bolsas, cajas y envases San Marti S.A.

> Compaiiias Arturo Field y la Estrella Ltda., International Machinery
Company (IMACO), Automotors S.A., Pesquera L.a Gaviota y la Franco

Peruano de Industrias.

Ademas, a través de su casa comercial con oficinas en casi todo el pais, comercializa
lo producido por sus industrias, compra y exporta concentrados mineros. Todo ello lo
realiza principalmente mediante el apoyo de su compaiiia de transporte maritimo

internacional.

c) The London and Pacific Petroleum Company (Compaifiia Inglesa), se constituyo
en 1889, con un capital de 250 mil libras esterlinas, para explotar los yacimientos
petroliferos de La Brea y Parifias, obteniendo en 1990 su primera produccion de
mil T.M. y al afio siguiente alcanza 12 mil T.M. En 1914 arrendé sus concesiones
a la International Peroleum Company (Subsidiaria de la Standard Oild of New

10 The New York Times, Enero 1923 — Evans Clark, Ref. V. R. Haya de la Torre, El Antiimperialismo y el Apra (p. 78-79).
11 Malpica C. El Mito de la Ayuda Exterior (p. 16-20).

.
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Jersey de Estados Unidos) y posteriormente vendié los derechos de propiedad
sobre el suelo y el subsuelo de la Brea y Parifias.

d) La empresa norteamericana Gildemeister se establecié en 1863, para explotar
el salitre del desierto de Atacama (Tarapaca). Esta actividad le permitié amasar
una gran fortuna, recursos que le valieron para convertirse en grandes
terratenientes del pais, con propiedades en la costa peruana de 32 213 has.
Cultivadas y de 105 131 has. de tierras eriazas, repartidas en empresas
agricolas de Chicama, Laredo y El Deén de cultivos en su mayoria de cafia de
azucar, el Jequetepeque cultivadas con arroz y algodén. En la Costa Norte del
pais eran propietarios también de varias negociaciones ganaderas, de una

extension total de 420 mil hectareas.

Fuera del sector agricola también se hizo cuantiosas inversiones. Las mas conocidas

son las siguientes:

Compaiija Peruana de Petréleo El Oriente, Petrolera Sullana, Naviera Peruana El

Pacifico, Diario “La Prensa”, Compariia de Seguros y Reaseguros Peruano-Suiza S.A.

e) South America Petroleum, se establecié en 1890 que después se convirtié en
“The Peruvian Petroleum”, dedicandose a explorar y explotar la zona ubicada en
el norte de las haciendas La Brea y Parifias. En 1908 esta empresa cedi6 sus
derechos a la empresa inglesa “Lobitos Oild Fields Limited”, la cual en 1926
cambio de razén social por “Compaiiia Petrolera Lobitos”, nombre que conservo

hasta 1973, afio que fue nacionalizado.
2.1.3 Evolucién de los Flujos de Inversion Extranjera Directa

La IED en el Pert, tal como se ha referido, inicié sus operaciones poco antes de la
guerra éon Chile (1879-1883), con la explotacién del guano y del salitre, actividad que
permiti6 el enriquecimiento de los empresarios Grace y Gildemeister (principales
empresas de la época). La fortuna obtenida les permitié incursionar en otras actividades
realizando cuantiosas inversiones, en las compafiias de petréleo, industria textil,

guimica, papel, pesca, instituciones financieras, compaiiias de seguros y bancos.

A principios de los afios 1900, amparados por una legislacion proteccionista (Leyes de
1890 y 1892 y el Codigo de mineria 1900) se establecieron varias empresas mineras y

petroleras, entre los que se cita los siguientes:

Cerro de Paso que empez6 a operar en 1918 adquiriendo la fundicién de Casapalca a
Backus and Johnson Co. posteriormente Cerro de Pasco instalé en 1922 una nueva
fundicioén en la Oroya con una capacidad anual de 50 mil T.M. de cobre blister y en 1948
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instala la refineria electrolitica de cobre con capacidad de 30 mil T.M. Norther Peru
Mining de Quiruvilca y entre otras empresas extranjeras que también se establecieron
acogiendose a las ventajas que ofrecia la legislacién de la época, tenemos:

» American Vanadium Co.
Volcan Mining Co.
Huaron Mines Co (Francesa).

Inca Gold Development Co.

vV V Vv VY

Chuquitambo Cold Mining.
» Morocha Mining Co.

La IED, sobre todo norteamericana crece notablemente en las tres primeras décadas,
llegando a fines de 1929 a U$$ 124 millones y que en su mayor parte fueron invertidos
en las industrias extractivas (mineria y petréleo) y en agricultura (plantaciones de cafa
de azucar), los que representaron el 86% del total invertido por los norteamericanos en
el Per'?,

Los paises latinoamericanos en las tres primeras décadas del siglo XX ofrecen ancho
campo para la explotacion de la riqgueza y todo lo que en ella realmente represente
progreso, técnica, industrialismo, forma superada de trabajo; se identifican con capitales
extranjeros, es decir, su presencia es absolutamente indispensable. Por esta forma de
razonamiento, los capitales extranjeros se han recibido sin condiciones de ninguna clase
por parte de los paises receptores. Consecuentemente, uno de los secretos de las
inversiones lucrativas que buscan los extranjeros, estaban representados por la
incondicionalidad con que los paises de América Latina han recibido esos capitales, tal
situacion se debi6 a la falta de una linea de politica econémica de comun tratamiento a
los capitales extranjeros. A continuacion analizaremos los flujos de [ED norteamericana

debido a la carencia de estadisticas de otros paises para la época.

En las dos décadas siguientes la inversién norteamericana decrece progresivamente,
llegando asi a su nivel minimo en 1943 de U$$ 71 millones, el mismo que al ser
comparado con la inversion acumulada a 1929 que fue de U$$ 124 millones, represent6
una desinversion de U$$ 52.5 millones (Ver Cuadro 1). En cuanto a la tendencia de los
sectores econémicos en que invierten, continia siendo la misma el 75% se dedico a
industrias extractivas y agricultura. Esta situacion se debié principalmente al poco

12 Haquehua O. La Inversién Extranjera Directa en el Perli con referencia especial del periodo 1968-1972 (p. 19). Banco Central de

Reserva del Peri- Balanza de Operaciones Internacionales del PerG — Periodo 1938-1952.
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interés de los paises capitalistas de invertir en el Perd, luego del fenémeno mundial,
explicado por la necesidad que tuvieron estos paises de restablecer su economia
interna, después de la gran crisis (producida a fines de la década treinta). Luego vinieron
los preparativos de la segunda guerra mundial y el periodo de reconstruccion.

Después de la segunda guerra mundial la IED de norte américa asciende en 1950 a U$$
145 millones, cifra relativamente superior a los U$$ 124 millones en 1929 como se ve
en el cuadro 1. En lo que respecta a los egresos de capitales por inversionistas
extranjeros a sus paises de origen es de destacar que en el periodo 1939-1950, los
referidos inversionistas de todos los paises trajeron U$$ 127 millones y se llevaron
U$$ 38 millones por concepto de amortizaciones y U$$ 218 millones por dividendos e
intereses. Es decir, con una inversion neta de aproximadamente U$$ 90 millones,
logrando exportar a sus paises U$$ 218 millones (2.4 veces mas de lo invertido en el

pais)'3.

El considerable importe remesado al exterior es consecuencia de la ausencia de una
legislacion eficaz que reglamentara el ingreso y operatividad de las IED, otorgandole un
justo nivel de rentabilidad y al mismo tiempo, posicionamiento en la economia peruana,
aunado al nivel de inversién nacional, que posibilite el logro de nuestro desarrollo

economico.

A partir de la década del cincuenta, aumenta considerablemente el ingreso de la IED al
pais, orientados principalmente al sector mineria y manufactura, llegando en 1967 a
U$$ 605 millones, el que al ser comparado con la inversiéon acumulada a 1950 U$$ 145

millones se ha cuadruplicado (Véase cuadro 1).

13 Haquehua O. La Inversién Extranjera Directa en el Perl con referencia especial del periodo 1968-1972 (p. 24). Banco Central de

Reserva del Peri- Balanza de Operaciones Internacionales del Peri — Periodo 1938-1952.
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CUADRO 1: Inversion Extranjera Directa de Estados Unidos
(Millones de US$)

-

ESTADOS UNIDOS

IED ACUMULADA
1929 124
1936 96
1940 82
1943 71
1950 145
1951 203
1952 242
1953 268
1954 283
1955 305
1956 343
1957 383
1958 409
1959 428
1960 446
1961 436
1962 453
1963 448
1964 460
1965 ' 515
1966 518
1967 605

Fuente: U.S. Departament of Commerce and Economic History Services, Survey of Current
Business.
Elaboracién: Propia.

El desarrollo vertiginoso de la mineria (incluido el petréleo) se debié fundamentalmente
al marco liberal establecido por el Cédigo de Mineria (D.L. 11357 del afio 1950), en cuyo
contenido se otorga en beneficio del inversionista, la exoneracién de impuestos a la
importacion de maquinarias y equipos de mineria, del pago de canon territorial y el
impuesto a las utilidades al concesionario por un periodo de 25 afios a partir de la fecha
de la promulgacién de este cédigo, asi como la Qarantia de inaceptabilidad de nuevos
impuestos; la provisién libre de todo impuesto por agotamiento de la mina, en
porcentajes de 5% para las concesiones carboniferas y demas no metalicos y 15% para
los metalicos del valor bruto total de los productos extraidos.

Aparte de estas caracteristicas, mediante su articulo 56 se ha facultado al Poder
Ejecutivo celebrar contratos con las empresas concesionarias, destinadas a la
instalacion de plantas de fuerza y beneficio y al desarrolio de la explotacion, confiriendo
un trato tributario benigno que oscila entre el 10% y 20% del monto del impuesto a las

utilidades a pagarse durante un plazo determinado, segun las circunstancias del caso.
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Asimismo, se establecié que en dep6sitos mineros declarados de ser de calidad
marginal, las bajas tasas de impuestos podrian ser negociados y permanecerian en
efecto hasta que el inversionista haya amortizado su capital invertido. Esta clausula
sirvié de base legal para el contrato de Toquepala, formada para la creacion de Southern
Peru Copper Co. en 1954, que garantizaba el 30% de tasa de impuesto hasta que el
inversionista haya obtenido ganancias netas (después de deducir la depreciacion,
amortizacién de-preparacion de la mina, agotamiento y todos los impuestos) suficientes
para amortizar toda la inversion de capital. Esto dio virtualmente margen ilimitado de
beneficio, ya que otras firmas de Estados Unidos estaban pagando cerca de 30% en

ese tiempo.

La notable evolucién de la IED en el sector de manufactura, al igual que la mineria se
inicié en la década de los cincuenta con la aplicacién del modelo de “Industrializacién
por Sustitucion de Importaciones” y con la puesta en vigencia de la ley N° 13270 de
Promocién Industrial.

El proceso de industrializaciéon por sustitucién de importaciones surgié a raiz de la gran
crisis de 1930 que afecto la economia de los paises industrializados e hizo que se
redujera bruscamente nuestras exportaciones primarias, asi como nuestra capacidad
para importar, la suspensién de las corrientes del crédito externo y el flujo ordinario de
la IED.

Luego de la segunda guerra mundial cuando el aislamiento en que nos situé el conflicto
armado europeo, surge la imperiosa necesidad de hacer industria mediante el proceso
de sustitucion de importaciones al amparo de proteccién de aranceles, produciendo en
el pais lo que ya no se puede importar. Referente a su aplicacion del modelo del proceso
de industrializacién por sustitucién de importaciones a nivel latinoamericano y en escala
importante se inicié primero en México, Brasil, Argentina, Chile y Uruguay, hizo que al
sustituir importaciones de productos de consumo por la importacién de bienes de capital
y productos intermedios necesarios para producir los mismos bienes de consumo,

nuestro proceso de desarrollo se hiciera mas dependiente y vulnerable.

La aplicacion de los aranceles en un principio se reducia casi estrictamente a obtener
ingresos para el fisco, pero a partir de fines de la década del cincuenta, al implantarse.
aranceles a bienes producibles internamente con la deliberada intencién de incentivar
su produccion, restringiendo su importacién de productos similares de produccién
extranjera, se dio inicio a una politica deliberada de utilizar el instrumento arancelario

para promover el desarrollo de la manufactura nacional.
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Con la promulgacién de la Ley de Promocién Industrial (D.L. N° 13270 de 1959) en la
que se formulan los principios de una nueva estrategia de desarrolio industrial, se

consolida el proceso de sustitucién de importaciones en el Pert.

Como ya se referencié anteriormente a las ventajas de la IED a nivel de pacto andino
por primera vez en la Declaracion de Bogota (1966) se advierte sobre dichas ventajas
gue no necesariamente eran provechosas para el pais receptor, es asi que se buscan
condicionamientos a la IED para lo cual se desarrollaron dos reuniones a nivel
latinoamericano: primero el CECLA en vifia del mar (Chile) y la segunda CIES-OEA en
su sexta reunion anual. Ambos reuniones permitieron establecer un Régimen Comdn al

Tratamiento de Capital Extranjero en el marco de la Subregién Andina™.

Durante el periodo de 1968-1975 como consecuencia de las nacionalizaciones
emprendidas, se produjo una retraccion de la IED, por lo que el estado se ve obligado a
aumentar la inversion estatal, principalmente en los proyectos mineros de Cerro Verde,
en Refineria de llo y en el Complejo Fosfatos de Bayovar y como este nivel de inversion
no era suficiente se genera el acuerdo del “Modelo Peruano” para atraer nuevamente el
capital extranjero, en condiciones que favorezcan a ambos. Este modelo indica que el
gobierno reconocia que para acelerar el desarrollo econémico del pais era necesario

complementar el esfuerzo interno con el financiamiento externo (IED).

A fines de la década del ochenta, la economia peruana atrajo importantes flujos de IED
que han pasado a constituir desde menos de un 1% del PIB, a mediados de los ochenta,

a cerca de un 8% a fines de los noventa.

Este fendomeno motivé interrogantes respecto al impacto de la entrada de capitales
extranjeros sobre la economia, especialmente porque la literatura sugiere que existen
una serie de beneficios que los paises receptores de este tipo de inversiones podrian
tener en términos de crecimiento y bienestar social. Mayores flujos de IED pueden
contribuir a una aceleracion del crecimiento econémico en los paises en desarrollo a

través de tres mecanismos':

> Aumentos en el stock de capital y, por ende, en la capacidad productiva de
la economia.
> Mayores entradas de divisas que contribuyen a aliviar los desequilibrios

externos y, por tanto, atenuar los efectos nocivos de aquellos sobre el

crecimiento econémico.

14 Comisidn Especial de Coordinacién Latinoamericana. (1966). CECLA
15 Roca S. La Inversién en el Perti 2002-2003, ESAN.
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>

Transferencias de nuevas técnicas de produccion, marketing vy
administracion, que contribuyen a aumentar la productividad general de la
economia.

Es asi que el Perd desde el afio 1992 tiene uno de los regimenes de inversion extranjera

mas abiertos y menos restringidos del mundo. La Ley de Promocién de la Inversion

Extranjera, D.L. 757, y el derecho supremo 162, de 1992, constituyen el marco

referencial general. Entre las principales normas acerca de la inversién extranjera en el

Perd, estan las siguientes:

>

Se permite la inversién extranjera en todos los sectores sin necesidad de
aprobacion del gobierno, excepto en la produccion de armas y en zonas

geogréficas dentro de los 50 kildbmetros de las fronteras.

Los inversionistas se benefician de incentivos tributarios y juridicos a través de

la firma de convenios de estabilidad tributaria y juridica.

No existen restricciones a la remisién de utilidades, dividendos y regalias. Las
transacciones se realizan en el mercado abierto, y tanto los extranjeros como los
nacionales pueden mantener cuentas en las instituciones financieras domesticas

e internacionales.

La posibilidad de expropiaciéon de bienes esta limitada por la Constituciéon a
razones de interés publico o de seguridad nacional, y, en caso dado, requiere
una decision especifica del Congreso.

El gobierno del Pert acepta el arbitraje internacional en disputas sobre inversion

entre el Estado y los inversionistas extranjeros.
Existen leyes que regulan la _bancarrota y protegen los derechos de propiedad.

Las partes pueden negociar condiciones contractuales sobre licencias y otros

aspectos de transferencia tecnolégica sin autorizacion previa del Gobierno.

No se establece permisos de trabajo especificos ni hay requerimientos de
desempeifio que inhiban la inversién extranjera. La legislacién impide, en teoria,
que mas del 20% de los trabajadores de cualquier empresa sean extranjeros; sin
embargo en la practica hay una serie de excepciones que hacen inaplicable esta

ley.

Las industrias que se establezcan en “zonas de libre comercio” tienen derecho
a importar sus insumos sin pagos de tarifas y aranceles y estan exceptuadas de
todo impuesto por un periodo de 15 afios.
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> Existen convenios de inversion bilateral con cada uno de los principales paises
para facilitar y asegurar la inversion, y el Pert ha suscrito convenios que brindan
seguridad a las inversiones contra el riesgo politico, a través de la Multilateral
Investment Guarantee Agency (MIGA), Overseas Private Investment

Corporation (OPIC), y diversos otros organismos aseguradores en el mundo.

Comparando los estandares sobre tratamiento y proteccién a la inversioén extranjera de
todos los paises del APEC, el Peru sobresale como el que ofrece las mas amplias
facilidades y las mejores practicas: en el tratamiento no discriminatorio, en la
repatriacion y convertibilidad de moneda, en procesos de expropiacion y compensacion

y en la definicién de disputas y malos entendidos.

Producto de las reformas y cambios estructurales sobre la IED en el Perl este ha sido
un factor importante del crecimiento econémico de largo plazo, siendo desde el afo
1870 basicamente una inversidon extranjera de cartera destinada a crear nueva
infraestructura para apoyar a la explotaciones y transporte de nuestros recursos
naturales hacia el exterior; a producirse posteriormente un nuevo cambio en la IED al
actuar directamente en los sectores primario-exportadores especialmente en la
agricultura, mineria e hidrocarburos; y mostrando a fines de la década del 50 un nuevo

comienzo orientandose al sector manufacturero.

Para materializarse ha necesitado de un contexto institucional, macroeconémico e
internacional favorable. Es decir, la IED ha aumentado cuando hubo estabilidad politica
y econémica. Estas condiciones estuvieron presentes en los afios cincuenta, inicios de

los setenta y después del afio 1992,
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2.2 TEORIAS BASICAS
2.2.1 Teorias sobre los Impactos de la IED en los Paises Receptores®

La IED tiene diversos impactos dependiendo el pais receptor, el sector industrial y el
entorno social y econémico, los cuales han sido analizados por dos escuelas que han
aportado dos concepciones o0 modelos diametralmente opuestos, en primer lugar se
tiene la perspectiva de que la IED trae como consecuencia una setrie de efectos positivos
en la economia del pais que recibe los flujos de inversién, el Modelo Benigno, mientras
que, por otra parte, se tiene a los detractores a la llegada de este tipo de inversiones,
quienes con el argumento de que se tienen principalmente efectos negativos
relacionados con la IED critican la postura de los gobiernos que tratan de hacer de sus

paises destinos atractivos al capital extranjero, el Modelo Maligno (Moran 2000).

“Modelo Benigno”, muestra aspectos positivos de la IED. La primer escuela llamada
del Modelo Benigno de la IED se enfoca en como pueden los paises receptores romper
el circulo vicioso del subdesarrollo, que consiste en bajos salarios y poco ahorro, que

impacta negativamente los indices de inversion (Moran 2000).

Segun Gillis (1996), y Cardoso y Dornbush (1989), la IED puede romper el circulo vicioso
del subdesarrollo impulsando el ahorro mediante el acceso a nuevas tecnologias y por
medio del conocimiento y puesta en practica de nuevas técnicas administrativas y de
negocios, lo cual, tiende a mejorar la productividad y desarrolla al mismo tiempo el medio

ambiente competitivo.

De acuerdo a un estudio preparado bajo el auspicio del Comité de Inversion
Internacional y Empresas Multinacionales de la Organizacién para la Cooperacion y el
Desarrollo Econémico (OCDE), la IED generalmente es un apoyo importante para el
crecimiento econdémico de economias en desarrollo y en transicion, independientemente

de su estado actual de desarrollo (Christiansen, Oman y Charlton 2003).

16 Blomstrém, M. & Kokko, A. 2003. The economics of foreign direct investment incentives. NBER Working Paper Series, Working Paper
9489.

Cardoso, E. A. & Dumbush, R. 1989. Foreign direct private capital flows. Hollis C. y T. N. Srinivasan (Eds.), Handbook of Development
Economics: Vol. 2., Elsevien Science Publishing Company, Londres, Inglaterra.

Christiansen, H., Oman, Ch., & Charlton, A. 2003. Incentives ~ based competition for foreign direct investment: the case of Brazil. Working
Papers on International Investment, 2003/1. OECD.

Gillis, M., Dwisht H., Perkings, M. R. & Donald R. S. 1996. Economics of Development, (4a. ed.). W. W. Norton, Nueva York, EE. UU.
Morén, T. H. 2000. Inversién Extranjera Directa y Desarrollo: nueva agenda politica para paises en vias de desarrollo y economias en
transicion. Oxford University Press, México.

Peters, D. 2003. Condiciones y efectos de la inversion extranjera directa y el proceso de integracion regional en México durante los

noventa. Plaza y Valdez y Facultad de Economia, UNAM México.
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Son importantes y variadas las consecuencias positivas asociadas con la IED en los

paises receptores, a continuacion se presenta un breve listado de estas consecuencias

en base a los trabajos de Christiansen y Blomstrén:

>

En el caso de las economias en desarrollo y en transicién, en donde las
posibilidades de niveles aceptables de ahorro son escasas debido a los bajos
ingresos per capita, la IED se presenta como una fuente de financiamiento

estable a largo plazo.

La llegada de las multinacionales generalmente mejora las relaciones
comerciales entre regiones, se reconoce que la presencia de estos corporativos
tiende a elevar las exportaciones y las importaciones dando al pais receptor un

mejor acceso a las redes globales establecidas por los inversionistas.

La IED puede tener efectos benéficos directos en las empresas nacionales y en
los mercados. En particular, un estudio de la OCDE identificé algunos casos en
los que los inversionistas extranjeros participantes en procesos de privatizacién
tendian a mejorar la administraciéon corporativa de las empresas adquiridas, al

mismo tiempo, se introducian mejoras tecnolégicas y se mejoraba la eficiencia.

La presencia de las multinacionales es capaz de producir efectos positivos
significativos en los mercados de factores locales. Las dos areas en donde esto
ha sido mas evidente es en la transferencia de tecnologia y en la formacién de
capital humano, en varios estudios se ha encontrado que estas empresas
pueden compartir su “saber hacer’ (Know — how) con la comunidad local de

negocios.

Las empresas locales pueden también mejorar su productividad como resultado
de los eslabonamientos hacia adelante o hacia atras con las multinacionales,
pueden también imitar las tecnologias utilizadas por éstas o bien, tratar de

contratar empleados que han sido capacitados por las mismas.

El incremento de la competencia que ocurre como resultado de la entrada de
empresas extranjeras puede también ser considerado un beneficio, en especial,
si esta competencia motiva a las empresas locales a mejorar sus procesos y a

trabajar con mayor eficiencia.

También permite la introducciéon de nuevo conocimiento por la utilizacién de
nuevas tecnologias en el medio local y la capacitacién a trabajadores quienes
después pueden emplearse en las empresas locales.
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> Ayuda a terminar con las practicas monopdlicas locales y estimula la
competencia y la eficiencia. -

» Transfieren novedosas técnicas de inventarios y control de calidad a los
proveedores locales y a sus canales de distribucion.

» Impulsan a las firmas locales a mejorar sus practicas administrativas.

Segun la evidencia empirica revisada por Moran (2000), los efectos que abarcan a 183
proyectos en 30 paises durante mas de 15 afios descubrieron que la mayoria (de 55 a
75%) tienen efectos positivos en el ingreso nacional del pais y la menor parte (de 25 a
45%) tienen repercusiones negativas en el bienestar econémico de la nacién anfitriona,
marcando en lo anterior que dicha diferencia entre efectos positivos y negativos se debié
a variables politicas que el pais anfitrién podia controlar. Por lo tanto, la eleccién de
politicas relativas a la I[ED y el disefio del entorno politico que circunda son decisivos en
la contribucién de las empresas extranjeras al desarrollo econémico del pais receptor.
“Se reconoce generalmehte ahora que la IED puede reportar beneficios importantes a
un pais (en forma de entradas de capital, tecnologia y conocimientos especializados y
de un mejor acceso a los mercados), pero no cabe dar por sentados esos beneficios. El
papel que la IED desempefia en el proceso de industrializacién de los paises depende
de muchos factores, en particular de la naturaleza de la IED que resulta atraida, asi
como de las circunstancias concretas (incluidos los marcos de politica nacional e
internacional) en que se realiza la IED”. (UNCTAD 2001)"". Por lo tanto, se debe ser
consciente de que dentro del Modelo Benigno, no se piensa que el simple hecho de que
se tengan flujos de IED traiga consecuencias positivas automaticas, por el contrario, se
reconoce que es importante tomar en cuenta las caracteristicas de la economia
receptora y el papel del Estado como promotor de la llegada de inversiones y como
agente propiciador de condiciones favorables, no solo para el desarrollo de las
empresas extranjeras, sino también para el buen funcionamiento de las empresas
nacionales, que en este contexto se espera que establezcan relaciones productivas
dentro del pais que puedan ser generadoras de empleos y por lo tanto, contribuir de
manera mas importante a lograr un desarrollo nacional.

“Modelo Maligno”, sustenta los impactos negativos sobre la economia del pais
receptor. Algunos de los posibles efectos negativos asociados a la llegada de IED se
relacionan con el papel jugado por el gobierno como promotor de este tipo de
inversiones, mientras que otros estan relacionados con las actividades propias de las

17 UNCTAD 2001, Repercusiones de las politicas en materia de inversiones extranjeras directas en la industrializacion, la iniciativa
empresarial local y el fomento de la capacidad de oferta.
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empresas que se instalan en-un pais extranjero. En el caso de los gobiernos locales, al
tratar de impulsar el desarrollo econémico de sus respectivos paises, ven a la IED como
una de las herramientas que les permiten llegar a cumplir con éste objetivo, sin embargo,
no siempre los esfuerzos gubernamentales tienen consecuencias positivas cuando se

trata de impulsar la llegada de inversiones, algunos ejemplos son los siguientes:

> Los incentivos gubernamentales a las inversiones pueden provocar que se vea
reducido el gasto de los gobiernos en bienes publicos, colocando estos debajo
de sus niveles de eficiencia. Oxfam (2002)'® estim6 que los paises en vias de
desarrollo pierden 35 billones de délares al afio debido a la presién de reducir

los impuestos a las multinacionales.

» Una competencia por dar los incentivos mas atractivos para propiciar la llegada
de IED puede causar que las autoridades gasten demasiado en proyectos de
inversion, provocando que se tengan subsidios demasiado altos a las empresas

extranjeras a expensas de la economia local (Christiansen et al. 2003).

» La competencia de incentivos entre paises puede provocar también un excesivo
movimiento de capitales, debido a que en presencia de esta competencia, las
firmas se ven inclinadas a reducir Ia “profundidad” de sus inversiones en cada

pais, permitiéndoles moverse con mas facilidad (Christiansen et al. 2003).

Algunos ejemplos de los efectos negativos relacionados con la IED que tienen que ver
con las operaciones de las empresas extranjeras en los paises receptores son los

siguientes:

> Los beneficios de la operacion de las multinacionales no se presentan en todos
los sectores industriales del pais (Blomstrén y Kokko 2003).

> En el caso de los beneficios por transmision de tecnologia y el aumento de la
productividad derivado de este hecho, existe evidencia de que el efecto de la
IED sobre la productividad no necesariamente se transmite a toda la economia
y que por el contrario, tiende a concentrarse solamente en el sector en el que
trabaja la empresa extranjera (Peters 2003). Lo anterior puede propiciar
importantes diferencias entre las empresas que trabajan con tecnologia de punta
y las que trabajan con métodos tradicionales.

> En el caso de que la IED se concentre en actividades en las que las empresas

nacionales ya estaban establecidas puede traer como consecuencia que las

18 OXFAM (2002), “Tax Havens”, Oxfam Policy Papers, 6/2000.
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empresas nacionales sean eliminadas por su ineficiencia al operar bajo las
nuevas condiciones competitivas del mercado (Peters 2003). ..

> La IED puede tener un efecto negativo en el empleo derivado del aumento en la
productividad originado por la IED y la salida del mercado de empresas
ineficientes (Peters 2003).

» La excesiva llegada de IED puede ser un signo de debilidad en la industria local
(Blomstrén y Kokko 2003).

» Las empresas multinacionales utilizan en los paises anfitriones tecnologias
desarrolladas en el contexto del mundo desarrollado, las cuales son intensivas
en capital y requieren habilidades especiales y productoras de bienes con altos
requisitos de calidad, mientras que los paises en desarrollo necesitan
tecnologias intensivas en trabajo y productos no tan sofisticados (Martinez
1996).

Dado lo anterior, el reto de los paises receptores es tratar de maximizar los beneficios y
minimizar los efectos negativos de la IED, a fin de que la IED presente impactos positivos
en la economia del pais receptor tales como los presentados en base al Modelo Benigno
para lo cual parece ser especialmente relevante el tipo de inversién que se pretende

atraer a la economia y que complemente la planta industrial interna.
2.2.2 Teoria de Crecimiento Econémico'®

La teoria econémica nace con las obras de Adam Smith (1776) y David Ricardo (1817)
como ciencia macroeconémica y del crecimiento. Los que los precedieron, como David
Hume, Richard Cantillon y Frangois Quesnay, entre otros, también abordaron temas
macroecondémicos. Pero Smith y Ricardo son los primeros en abordar sistematicamente
el tema del crecimiento econémico y de la generacion de riqueza y, en particular, los
limites o restricciones que enfrenta el proceso de expansiéon de las economias

capitalistas de mercado.

En Ia literatura econémica un tema muy controversial es el crecimiento econémico
debido a la gran interrogante que se formulé (4, Qué explica las diferencias tan grandes
en los niveles de ingreso?) a causa de las diferencia marcadas en los ingresos de los

distintos paises.

19 Acemoglu D (2009) “Introduction to Modern Economic Growth”. Department of Economics, Massachusetts Institute of Technology.
Jimenez F. (2010). “Crecimiento Econdémico —~ Enfoques y Modelos”. Fondo Editorial Pontificia Universidad Catdlica del Peru.
Baca F. & Seinfeld J. (1995). “Capital Humano, Instituciones y Crecimiento”. Fondo Editorial Universidad del Pacifico.
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La teoria del crecimiento econdémico es la rama de la economia que centra el analisis
en la evolucién del producto potencial de las economias en el largo plazo. Por esta
razén, es necesario distinguir el crecimiento econémico de las fluctuaciones
economicas. La evolucion del PBI puede separase en dos partes: la tendencia o

producto potencial y las fluctuaciones alrededor de la tendencia.

El producto potencial es el producto tendencial o de largo plazo de una economia, por
eso se dice también que es el “monto promedio” de bienes y servicios producidos en la
economia durante un largo periodo. El nivel del producto puede exceder al nivel del
producto potencial durante cortos periodos; también puede ser menor durante otros
cortos periodos. La teoria del crecimiento econémico trata del comportamiento del
producto potencial o del producto de largo plazo. Cuando hablamos de crecimiento
econoémico, estamos hablando del incremento del producto potencial. El analisis del
crecimiento de un pais se centra en la evolucién de su PBI y sobre todo en latasa a la
que crece durante un periodo determinado.

Para analizar el crecimiento econdémico, es necesario medirlo. La contabilidad del
crecimiento parte de considerar que las relaciones entre la tecnologia y los factores de
produccién, trabajo y capital, se puede representar con una Funcién de Produccién
Agregada®. Es decir, la funcién de produccién describe la magnitud del producto que
resulta de la combinacion, dada la tecnologia, de los factores de produccién capital y

trabajo.
LA FUNCION DE PRODUCCION NEOCLASICA

La funcién de produccién Cobb — Douglas es una funcién de produccién bastante
utilizada en economia, basando su popularidad en su facil manejo y el cumplimiento de
las propiedades basicas que se consideran deseables.

Su existencia se debe a Paul Douglas y su amigo matematico Charles Cobb. Douglas
que fue senador por lllinois desde 1949 hasta 1966, pero antes de dedicarse la politica,
habia sido profesor de economia. En 1927 descubrié un hecho realmente sorprendente:
la distribucién de la renta entre trabajo y capital en EEUU (Estados Unidos) se habia
mantenido mas o0 menos constante a lo largo del tiempo. Concretamente, el trabajo se
llevaba el 70% de las rentas y el capital el 30%. Al observar esto acudié a su amigo

20 Funcién de Produccion: Se define como funcion de produccién, a la relacién existente entre la cantidad de factores utilizados para
producir y la cantidad de produccion. A nivel agregado o pais, se considera como factores productivos las horas trabajadas efectivas y el
capital utilizado, conjuntamente con la tecnologia disponible para transformar los servicios de ambos factores productivos en producto
(PBI).
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matematico Cobb y le pregunté si habia alguna funcién de produccioén que mantenia las
participaciones constantes en los factores.?!

La funcién de produccién es homogénea de grado uno y exhibe rendimientos constantes
a escala:

Y=Ka(EL)1—«a
Donde 0 > a> 1, Y es el producto, L es el factor trabajo, K es el capital y E representa

la tecnologia que incrementa la eficiencia del trabajo.
CARACTERISTICAS DE LA FUNCION DE PRODUCCION NEOCLASICA

La funcién de produccion neoclasica del tipo Cobb-Douglas puede representarse
también como sigue:

Y = F(K,L) = K*L*™®

En esta funcion, los factores son sustituibles, a diferencia de la funciéon de produccion
de coeficientes fijos??. La producciéon es creciente en los factores, es decir, mayores

niveles de capital y trabajo incrementan el producto.

No obstante, el aumento de la produccién cuando se eleva la cantidad de un factor
continuamente, mientras el otro permanece constanté, es cada vez menor. En otras
palabras, la funcién neoclasica exhibe rendimientos marginales decrecientes.
Formalmente esto implica que la primera derivada de la funcién con respecto a los

factores es positiva, mientras que la segunda derivada es negativa.

Asimismo, la funcién presenta retornos constantes a escala. Esto implica que un
incremento en los factores en determinada proporcion (A), incrementa el producto final

en la misma proporcion.
Y=F(,L)
FOK,AL) = (AK)*(AL)Y™% = po+i-agapl-¢ = 2f(K,L) = Y

Gracias a esta ultima propiedad, conocida también como homogeneidad de primer
grado, la funcién puede expresarse en términos per capita. Haciendo A=1/L.

Y =F(K,L)
Y_‘F(K 1)
L\’

21 Sancho A. Econometria de Economias. Universidad de Valencia,
22 La funcién de produccion de coeficientes fijos establece que la produccién queda determinada en estricta proporcién al stock de capital

o al trabajo. De este modo, presupone que los factores de produccion se combinaran en proporciones fijas.
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y=fk)

En el Gréfico 1, se presenta la funcién de produccion neoclésica. En el panel izquierdo
se representan las isocuantas, que representan las diversas combinaciones de los
factores capital y trabajo para producir una misma cantidad de producto, Y1y Y2. Las
curvas son convexas al origen. En el panel derecho se presenta la funcion de produccion
por trabajador. En él podemos apreciar los rendimientos marginales decrecientes del

capital.

GRAFICO 1: Funcién de Produccién Neoclasica
K y

y=s&

-

L k

Fuente: Jiménez (2010).

La funcién de produccién neoclasica satisface las denominadas condiciones de Inada.
De acuerdo con ellas, la productividad marginal de los factores de produccién tiende a
cero cuando la cantidad del factor tiende a infinito, y tiende a infinito si la cantidad

utilizada del factor tiende a cero.

En los modelos macroeconémicos neoclasicos, bajo competencia perfecta, la condicion
de eficiencia en la produccion establece que cada factor de produccién debe recibir
como pago su productividad marginal. En otras palabras, el salario real sera igual al
producto marginal del trabajo y el rendimiento real del capital sera igual al producto
marginal del capital. Dado que la produccion presenta rendimientos constantes a escala,
el producto se agotara totalmente con el pago a los factores. Esta afirmacion es

conocida como el teorema de Euler.

Como se menciond, dY / dK = r es la tasa de beneficio o de rendimiento del capital, y
dY /dL = w, el salario real. El Grafico 2 muestra la distribucion entre salarios y beneficios

que se deriva del teorema de Euler.
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GRAFICO 2: Distribucién entre Salarios y Beneficios
Y -

y

Beneficio
percipita rk

Salario per
cipia  w E

B o k'.*

Fuente: Jiménez (2010).

En el nivel de capital per capita k*, la produccion por trabajador es y* = f (k*). Asimismo,
la productividad marginal del capital sera la pendiente de la recta tangente en el punto
A, es decir, el cociente de los segmentos CD y DA. De este modo, r = CD / DA, pues la
tasa de beneficio es igual a la productividad marginal del capital. Dado que DA = OE,
entonces r = CD/OE, lo cual equivale a r = CD/k*. Por lo tanto, los beneficios por
trabajador empleado seran iguales al segmento CD = rk*.

Siguiendo el teorema de Euler, el producto debe agotarse si los factores reciben como
remuneracion su producto marginal. Por ello, el salario por trabajador sera w= OD - CD
= OC. Del mismo modo, podemos hallar el precio relativo de los factores de produccién.
Considerando r = OC /OB = w/OB, tenemos que el ratio salario-tasa de beneficio sera
igual aw/r=0B.

CONTABILIDAD DEL CRECIMIENTO ECONOMICO

La contabilidad del crecimiento parte de considerar que la tecnologia se puede
representar con una funcién de produccion agregada, que combina cantidades de
factores productivos, trabajo y capital, necesarias para obtener un nivel de produccién

en un determinado periodo.
Sea la funcién de produccién Cobb-Douglas:
Y = AK*[1

Donde A representa factores que afectan a la produccién pero que no son recogidos por
L y K, tales como los niveles de eficiencia alcanzados en una economia en cada
momento del tiempo. Los aumentos sucesivos de A representan el progreso técnico, ya
que permiten aumentar el nivel de produccién con las mismas dotaciones de factores

productivos. Si suponemos que los mercados son competitivos, que las empresas
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maximizan beneficios y que la funcién de produccién presenta rendimientos constantes
a escala, como la presentada anteriormente, se puede descomponer el crecimiento del -
producto en las tasas de crecimiento ponderadas del capital, del trabajo y del cambio

técnico:

dv _dA dk - dl
y ~atxtd-a7

La tasa a la que crece el progreso técnico A, también es conocida como productividad
total de los factores (PTF). En la funcion de produccion utilizada aqui, el progreso técnico
no depende directamente de las decisiones de los agentes econdmicos, sino de factores
que no se observan directamente y que evolucionan con el transcurso del tiempo. Por

esta razén, se dice que el progreso técnico es exégeno.

Si la funcién presenta rendimientos constantes a escala, entonces el producto per céapita

se expresa de la siguiente forma:
Y =Af(k)

Asimismo, la tasa de crecimiento del producto per capita es igual a la tasa de crecimiento
del progreso técnico mas la tasa de crecimiento del capital multiplicada por Ia

participacion de los beneficios en el producto total.

2.2.3 Teoria de Crecimiento Endégeno

Desde los modelos exdgenos de crecimiento? visto parrafos arriba, la IED complementa
la inversion nacional de las economias y aumenta el stock de capital dando como

resultado mayores tasas de crecimiento. Sin embargo, el crecimiento del producto

23 El modelo de Solow pretende explicar cdmo crece la produccidn nacional de bienes y servicios en el intervienen basicamente la
produccién nacional (Y), la tasa de ahorro (s) y la dotacion de capital fijo (K). El modelo presupone que el Producto Interior Bruto (PIB)
nacional es igual a la renta nacional (es decir, se supone una "economia cerrada" y que por tanto no existen importaciones ni
exportaciones). La produccion por otra parte dependera de la cantidad de mano de obra empleada (L) y la cantidad de capital fijo (K) (es
decir maquinaria, instalaciones y otros recursos usados en la produccion) y la tecnologia disponible (si la tecnologia mejorara con la misma
cantidad de trabajo y capital podria producirse mas, aunque en el modelo se asume usuaimente que el nivel de tecnologia permanece
constante). El modelo presupone que la manera de aumentar el PIB es mejorando la dotacion de capital (K). Es decir, de lo producido en
un afio una parte es ahorrada e invertida en acumular més bienes de capital o capital fijo (instalaciones, maquinaria), por lo que al afio
siguiente se podra producir una cantidad ligeramente mayor de bienes, ya que habra mas maquinaria disponible para la produccién. En
este modelo el crecimiento econémico se produce basicamente por la acumulacién constante de capital, si cada afio aumenta la
maquinaria y las instalaciones disponibles (capital fijo) para producir se obtendran producciones progresivamente mayores, cuyo efecto
acumulado a largo plazo tendra un notable aumento de la produccién y, por tanto, un crecimiento econémico notorio. Entre las predicciones
cualitativas del modelo esté que el crecimiento basado puramente en la acumulacion de capital, sin alterar la cantidad de mano de obra
ni alterar la tasa de ahorro es progresivamente mas pequefio, llegandose a un estado estacionario en que no se produce mas crecimiento

y las inversiones compensan exactamente la depreciacién asociada al desgaste del capital fijo.
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estarg limitado por la existencia de rendimientos decrecientes del capital fisico y por
tanto, la IED tendria un efecto nivel sobre la renta per capita, lo que se traduce en un
nulo efecto de la tasa de crecimiento a largo plazo del producto per capita (Montoya,
2006%4).

a7

Los modelos neoclasicos han mostrado resuitados similares como la estacionariedad
del producto per capita en el largo plazo, la necesidad de tecnologia exdégena para lograr
el crecimiento del producto per capita y convergencia de los distintos paises al margen
de las condiciones iniciales. Segln estos modelos puede haber crecimiento a largo
plazo sélo si existen mejoras tecnolégicas, pero no hay progreso tecnolégico dentro del
propio modelo, por esta razén el progreso tecnoldgico debe suponerse exdégeno. De la
revision de los modelos neoclasicos se concluye que, si deseamos explicar los
determinantes del crecimiento econémico a largo plazo, ‘sin recurrir a factores exégenos,
debemos abandonar algunos de sus supuestos. El abandono de alguno de los
supuestos neoclasicos con este fin da lugar a la teoria del crecimiento endégeno o
nueva teoria del crecimiento. Segln esta teoria, la endogeneidad significa crecimiento
econdmico desde dentro de un sistema, que usualmente es el estado nacion.

La nueva teoria de crecimiento esta principalmente representada por el trabajo de Paul
Romer (1986, 1990), Robert Lucas (1988), Robert Barro (1990) y Sergio Rebelo (1991)
y afirman que la IED puede afectar la tasa de crecimiento de un pais de forma endégena
y elevar el crecimiento a largo plazo si genera rendimientos crecientes en la produccion
a través de los efectos de difusion (spillovers) u otro tipo de externalidades. Sin embargo
la posibilidad de acceder a los inventos y a los nuevos disefios no es igual para todos
los paises. Algunos cuentan con la capacidad de innovar y de producir su propia
tecnologia, mientras que otros, generalmente conocidos como paises en desarrollo,
deberan beneficiarse a partir de la difusion de la tecnhologia que se produce en otros
lugares. De esta manera, las tasas de crecimiento econdémico en los paises en
desarrollo son, en parte, explicadas por el proceso de “catch up” (alcance) en el nivel de
tecnologia 2.

Los flujos de IED resaltan debido a sus efectos positivos en el largo plazo sobre la tasa
de crecimiento de una economia, debido a que se generan transferencias de tecnologia
por la importacién de bienes de capital de alto nivel tecnolégico y por transferencias
entre filiales de una misma firma. La IED produce en el pais receptor de la inversion

24 Montoya C. (2006). “La inversion éxtranjera como determinante del desarrollo en América Latina”. Medellin, Editorial Universidad
Pontificia Bolivariana.
25 Elias S., Fernandez R. & Ferrari A. (2006). “Inversidn extranjera directa y crecimiento econdmico: un anélisis empirico”. Buenos Aires,

Universidad nacional del sur.
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cambios importantes asociados a la adopcién de tecnologia innovadora, mejoras de la
eficiencia productiva y genera otras externalidades. En este sentido, la IED puede
considerarse como el principal vehiculo transmisor de tecnologia en los paises en
desarrollo es por ello que el crecimiento econémico de un pais atrasado depende de la
transferencia de tecnologia por parte de los paises lideres y de la eficiencia con la cual
se absorbe y difunde tal tecnologia. En este contexto, las externalidades, el capital
humano y los efectos “learning by doing” y “learning by watching” son los elementos
complementarios a los tradicionales (progreso tecnolégico y acumulacién de capital

fisico) que promueven el crecimiento econémico de forma endégena.

En general, estos modelos surgen ante la necesidad de explicar tres hechos que la

teoria neoclasica no habria explicado:

> En primer lugar, los modelos de crecimiento enddégeno debian explicar por qué
las economias de los paises industrializados producen cantidades mucho
mayores que las de hace un siglo 6 mas. Segun Paul Romer?®, el producto por
hora trabajada en los EE. UU. es 10 veces el producto por hora trabajada hace

100 afios. La explicacién estaria en el cambio tecnolégico.

» Segundo, habia que explicar el crecimiento del capital humano, es decir, el
desarrollo de una fuerza de trabajo efectiva, como resultado de las nuevas

tecnologias educativas.

> Finalmente, debia explicarse la divergencia sistematica en el crecimiento de las

economias del mundo.

Entre las principales herramientas teéricas utilizadas por los modelos de crecimiento
endégeno, se encuentran las funciones de produccién con rendimientos constantes o
crecientes a factores de producciéon acumulables, la introduccién de factores de
educacion y capacitacion en el trabajo, bajo la forma de capital humano, y el desarrollo
de nuevas tecnologias para el mercado mundial. Con estos cambios introducidos al
modelo neoclasico tradicional, se hallé que el crecimiento del producto puede ser
indefinido, pues los retornos a la inversion del capital, en sentido amplio (es decir, que
incluye el capital humano) no necesariamente se reduce a medida que la economia se
desarrolla. En este proceso, la difusién del conocimiento y las externalidades producidas
por el avance tecnolégico son cruciales, pues compensan la tendencia de los
rendimientos marginales decrecientes ante la acumulacion del capital.

26 Romer P. (1990). Endogenous Technological Change. Joumal of Political Economy 98.
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Ademas, para esta teoria, el crecimiento econémico no es totalmente independiente de
la politica econémica, pues ésta tiene efectos permanentes sobre el crecimiento de largo
plazo. Esta es una clara diferencia con respecto a los modelos neoclasicos, en los
cuales el crecimiento de largo plazo es totalmente independiente de los cambios de
politica econémica, pues sus efectos en el producto per capita son temporales. Por
ultimo, la teoria de crecimiento enddgeno es (til para los paises subdesarroliados,
porque ofrece una alternativa de desarrollo sin dependencia del comercio, a diferencia

de otras teorias para las cuales el comercio es el motor del crecimiento?’.
A continuacién se explicara la teoria de crecimiento endégeno bajo dos modelos:
MODELO BASICO?

El modelo de crecimiento endégeno se basa en una funcién de produccién del modelo
AK:

Y = AK

Donde Y es la Produccion, K es el stock de capital y A es una constante que mide la
cantidad de produccion obtenida por cada unidad de capital. Obsérvese que esta funcion
de produccién no tiene la propiedad de los rendimientos decrecientes del capital. Una
unidad adicional de capital genera A unidades adicionales de produccion,
independientemente de cuanto capital haya. Esta ausencia de rendimientos
decrecientes del capital es la diferencia clave entre este modelo de crecimiento

endégeno y el modelo de Solow.

Suponiendo que se ahorra y se invierte una proporcién s de la renta. Describimos
entonces la acumulacion de capital con la siguiente ecuacion:

AK =sY — 6K

La ecuacion establece que la variaciéon del stock de capital (AK) es igual a la inversion
(sY) menos la depreciacion (6K). Combinando esta ecuacién con la funcién de

produccion Y=AK, obtenemos:

AY AK
—=—=54-§

Y K

Esta ecuacion muestra que determina la tasa de crecimiento de la produccién AY /Y.

Obsérvese que en la medida en que sA> b, la renta de la economia crece
indefinidamente, incluso si el supuesto de que el progreso tecnolégico es exdgeno.

27 Jiménez F. (2010). “Crecimiento Econémico — Enfoques y Modelos”. Fondo Editorial Pontificia Universidad Catdlica del Pert.
28 Mankiw G. (2014). Macroeconomia 8 edicién. Harvard University.
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Por lo tanto una simple variacién de la funcién de produccién puede alterar la prediccion
sobre el crecimiento econémico. En el modelo de Solow, el ahorro genera crecimiento
temporalmente, pero los rendimientos decrecientes de capital acaban haciendo que la
economia se aproxime a un estado estacionario en el que el crecimiento solo depende
del progreso tecnolégico exégeno. En cambio, en este modelo de crecimiento
endégeno, el ahorro y la inversién pueden dar lugar a un persistente crecimiento.

Sin embargo, ¢ es légico abandonar el supuesto de los rendimientos decrecientes del
capital? Para dicha pregunta la respuesta depende de cdmo interpretemos la variable K
de la funcién de produccion Y=AK. Si aceptamos que la teoria tradicional de que K
comprende solamente la cantidad de plantas y equipo de la economia, es légico suponer
que hay rendimientos decrecientes. Esta teoria sostiene el supuesto de los rendimientos
constantes (en lugar de decrecientes) del capital, si K se interpreta en términos mas
generales. Uno de los puntos que probablemente se deba considerar es que los
conocimientos se constituyan como un tipo de capital. Siendo asi es evidente que los
conocimientos son un factor importante en la produccioén de la economia tanto en la

produccién de bienes y servicios como en la generacién de nuevo conocimiento.
EL MODELO DE DOS SECTORES?

Aunque el modelo Y=AK es el ejemplo mas sencillo de crecimiento enddgeno, la teoria
ha ido mas alla. Una linea de investigacion ha tratado de desarrollar modelos con mas
de un sector de produccion para describir mejor las fuerzas que rigen el progreso
tecnolégico. Para ver el comportamiento de esos modelos, veamos el siguiente ejemplo
propuesto por el profesor Mankiw (2014):

La economia tiene dos sectores, que podemos llamar empresas manufactureras y
universidades de investigacion. Las empresas producen bienes y servicios, que se
utilizan para consumo e inversién en capital fisico. Las universidades producen un factor
de produccion llamado “conocimientos”, que se utiliza gratuitamente en ambos sectores.
La economia se describe por medio de la funcién de produccién de las empresas, la
funcién de produccién de las universidades y la ecuacién de acumulacion de capital.

Funcion de produccion de las empresas manufactureras:Y = [K,(1 —u)EL]
Funcion de produccion de las universidades de investigacion: AE = g(w)E

Acumulacion de Capital: AK = sY — 6K

29 Mankiw G. (2014). Macroeconomia 8 edicion. Harvard University.
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Donde u es la proporcién de la poblacién activa que esta en las universidades y (1-u) es
la proporcion que estd en las empresas manufactureras, E es el acervo de
conocimientos (que determina, a su vez, la eficiencia del trabajo) y g es una funcién que
muestra como depende el crecimiento de los conocimientos de la proporcion de la
poblacién activa que esta en las universidades. El resto de la notacién es convencional.
Al igual que siempre, se supone que la funcién de produccién de las empresas
manufactureras tiene rendimientos constantes de escala: si duplicamos tanto la cantidad
de capital fisico (K) cdmo el nimero de trabajadores efectivos de la industria

manufacturera [(1-U)EL], duplicamos la produccién de bienes y servicios Y.

Este modelo es de la misma familia que el modelo AK (Y=AK), lo que es mas importante,
la economia del modelo posee rendimientos constantes del capital (en lugar de
decrecientes), en la medida en que el capital se define en términos amplios para incluir
los conocimientos. En particular, si duplicamos tanto el capital fisico K como los
conocimientos E, duplicamos la producciéon de ambos sectores de la economia. Como
consecuencia, este modelo, al igual que el modelo Y=AK, puede generar un crecimiento
persistente sin el supuesto de los desplazamientos exégenos de la funcién de la
produccion. Aqui el crecimiento persistente se produce endégenamente debido a que la

creacion de conocimientos en las universidades nunca se desacelera.

Sin embargo, este modelo también es de la misma familia que el modelo de crecimiento
de Solow. Si u, la proporcién de la poblacion activa que esta en las universidades se
mantiene constante, la eficiencia del trabajo E crece a la tasa constante g(u). Este
resultado del crecimiento constante de la eficiencia del trabajo a la tasa g es
precisamente el supuesto que postula el modelo de Solow con un progreso tecnoldgico.
Por ofra parte, el resto del modelo, la funcién de produccién de las empresas
manufactureras y la ‘ecuacion de la acumulacion de capital, también se parece al resto
del modelo de Solow. Por lo tanto, dado cualquier valor de u, este modelo de crecimiento
endégeno funciona exactamente igual que el modelo de Solow. Hay dos variables de
decision clave en este modelo. Al igual que en el modelo de Solow, la proporcién de la
produccion que se destina a ahorro e inversion, s determina el stock de capital fisico del
estado estacionario. Ademas la proporcién de trabajo que hay en las universidades, m
determina el crecimiento del acervo de conocimientos. Tanto s como u influyen en el
nivel de renta, aunque solo u influye en la tasa de crecimiento de la renta del estado
estacionario. Por lo tanto, este modelo de crecimiento endégeno contribuye en alguna
medida a mostrar que decisiones sociales determina la tasa de cambio tecnolégico.
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2.2.4 Demanda de Trabajo

La demanda de trabajo ha sido desarrollada ampliamente por la literatura econémica,
en base a los objetivos del presente trabajo se mostrara el vinculo entre empleo y la
produccién mediante el estudio del mercado laboral y su relaciéon con la funcion de
produccién.

El mercado laboral se descompone en dos grupos: por un lado, el grupo que oferta
servicios de trabajo (las familias) y el que demanda servicios para la produccion de

bienes (las empresas).

Como se vio anteriormente la funcion de produccion indica la maxima cantidad de un
bien que puede producirse dada una combinacién de factores de produccién (capital y
trabajo) con un determinado nivel de tecnologia. Dicha funcién depende del capital, del
nivel de tecnologia y del trabajo.

Las variaciones de los factores de produccién capital y tecnologia se dan en periodos
de tiempo de mediano y largo plazo ya que son factores y decisiones que tardan en
incorporarse al proceso productivo, sin embargo el factor trabajo es mas flexible en el
corto plazo ya que es directamente afectado por las fluctuaciones del ciclo econémico a
través de las decisiones que toman las empresas para maximizar sus utilidades. Para
explicar este comportamiento un ejemplo de ello se da cuando un pais se encuentra en
épocas de recesion lo que genera una contraccion de la demanda de bienes y servicios
y como consecuencia, muchas empresas se ven obligadas a contraer la produccién, por
lo que despiden personal generando desempleo. Por esta razon, el trabajo es la variable

de decision de las empresas para determinar su cantidad producida.

La demanda en el mercado de trabajo representa la cantidad de trabajadores que las
empresas o empleadores estan dispuestas a contratar. Las empresas necesitan
trabajadores para poder desempefiar su actividad y obtener el maximo beneficio a través
de la venta de los bienes y servicios que producen. Para ello demandan fuerza de trabajo
en el mercado y estaran dispuestas a contratar trabajadores siempre que los ingresos
que consigan por su labor sean mayores que el salario que les tiene que pagar. Por
tanto, si el salario es muy alto, sélo se contratara a unos pocos, siguiendo el principio
del ingreso marginal de los trabajadores es decir es decreciente en funcién def niamero
de trabajadores contratados (se contratarian los mas necesarios para el funcionamiento
de la empresa) y en el caso de que los salarios sean muy altos habra menos empresas
dispuestas a operar en el mercado por cuestién de rentabilidad. En sentido contrario, en
un mercado en el que los salarios son bajos, se puede contratar a mas trabajadores

aunque estos produzcan menos cantidad de bienes en el mismo tiempo.
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LA CURVA DE DEMANDA DE TRABAJO?*

Si a medida que aumenta el trabgjo sus productividades marginales decrecen y las
empresas maximizan beneficios cuando el producto marginal es igual al salario real,
entonces podemos establecer una relacién inversa entre el incremento del nimero de

trabajadores empleados y su salario; esta relacion es la curva de demanda de trabajo.

En cada uno de los puntos de esta curva las empresas y los trabajadores estan en
equilibrio. En el punto A del Gréfico 3, para el salario real (W/P),, la cantidad de trabajo
demandada es menor que la que corresponde al equilibrio, y esto porque la cantidad de

trabajadores empleada (L1) no corresponde a tan bajo nivel de salario real.

Por esta razon, la empresa debe aumentar la cantidad de trabajadores contratados
hasta L. Por los rendimientos decrecientes, la productividad marginal del trabajo
disminuira hasta igualarse a (W/P)é, en el punto B. Entonces, una disminucién del salario
real implica una mayor demanda de trabajo; es decir, cuando disminuye el costo real de
la contratacion de trabajadores, las empresas aumentan el empleo hasta que el producto
marginal del trabajo disminuya en la misma proporcién en la que se redujo el salario

real.

GRAFICO 3: Curva de Demanda de Trabajo y la Funcién de Produccién
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Fuente: Jiménez (2010).

30 Jiménez F. (2010). “Elementos de Teoria y Politica Macroeconémica para una Economia Abierta”. Fondo Editorial Pontificia Universidad

Catélica del Per.
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Una mejora tecnoldgica o un aumento del stock de capital causan un desplazamiento
hacia la derecha de la curva de demanda de trabajo, lo que implica una mayor cantidad
demandada de trabajo para cualquier valor dado del salario real. Producto de una
mejora tecnoldgica, por ejemplo, la funcién de produccién se expande. Ahora, en todos
sus puntos se produce una cantidad mayor para la misma cantidad de trabajo; asimismo,
la productividad marginal en estos puntos es mayor. Por esta razén, al derivar [a curva
de demanda de trabajo, el salario real asociado a cada nivel de trabajo es mayor. Esta

es la razon del desplazamiento de la curva.

GRAFICO 4: Mejora Tecnoldgica en la Curva de Demanda de Trabajo y la
Funcién de Produccion
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Fuente: Jiménez (2010).

La funcién agregada de demanda de trabajo podria definirse como:
Ld =f(w,K,T)

Donde la demanda de trabajo depende positivamente del capital (K) y la tecnologia (T),

y negativamente del salario real (w).

De ello podemos concluir que los determinantes de la demanda de trabajo estan dados
por el nivel de ingreso de la economia ya que esta directamente influenciado por las
fluctuaciones de la economia que repercute en las decisiones de las empresas; y el

salario de los trabajadores como se mostré previamente.

nf
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2.2.5 Enfoque Tedrico del Comercio Internacional
LA TEORIA CLASICA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Las primeras aproximaciones teéricas centradas en la explicacion del comercio
internacional se muestran en la denominada teoria econdmica clasica: Segun esta
teoria, el comercio internacional se explicaria a partir del concepto de ventaja
econdémica. Este concepto determina que los paises tenderian a especializarse en
producir aquellos productos para los cuales gozan de ciertas ventajas: en esencia, de
un menor coste de produccion. De aqui, a un pais le convendria producir para su
consumo interno y exportar aquellos bienes que produce con mayor eficiencia o de
forma mas barata e importar aquellos otros que se producen fuera con mas eficiencia®'.

Una de las primeras explicaciones del comercio internacional es a partir de la teoria de
la ventaja absoluta propuesta por Adam Smith. En este caso, existiria dicha condicién
cuando un pais tuviera una ventaja en coste sobre otro pais en la produccién de un
determinado bien, en esencia, que lo pudiera producir con menos recursos; mientras
que, el segundo dispusiera de las mismas ventajas, pero esta vez, en la produccion de
otro bien distinto. Por lo tanto, cada pais tenderia a especializarse en la produccién y
exportaciéon de aquellos productos por los cuales gozara de una ventaja competitiva
sobre los demas paises.

El principal supuesto de la teoria clasica es que, en cada pais, exista competencia
perfecta, con bienes homogéneos, funciones de produccion con rendimientos
constantes y ausencia de economias de escala. Por lo tanto, bajo estas condiciones, las
diferencias entre los costes de produccion de las diferentes economias se determinarian
exclusivamente a partir de la productividad de los factores productivos, en esencia
capital y trabajo. La mayor productividad de estos factores se daria por la presencia de
unas ventajas de localizacion, bienes naturales (clima, fuentes de provisién de materias
primas, etc.) o bienes adquiridos (habilidades tecnolégicas, etc.) que permiten a las
empresas del pais'producir un bien a un coste inferior que el de las empresas de otro

pais que carecieran de estas ventajas.

La explicacion hecha justifica la razén por la cual algunos paises producen, mejor que
otros, algunos productos que necesitan de unos recursos que resultan en abundancia
en estos mismos. Sin embargo, ¢qué pasaria si un pais tuviera una ventaja absoluta
sobre la producciéon de todos o casi todos los bienes que se comercializan en los

31 Smith A. (1723-1790); postul6 que bajo libre cambio, cada nacién debe especializarse en producir esas mercancias que podrian ser lo mas

eficientemente posible.
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mercados internacionales? Esto parece indicar que, en todo caso, siempre seria posible
producir un bien con mayor eficiencia que otros. Por lo tanto,.este pais se especializaria
en aquellos bienes para cuya produccion tuviera una ventaja relativa mas elevada.

De esta explicacion, surge el concepto de ventaja comparativa®®> como explicacion
alternativa del comercio internacional. La posesion de unas ventajas comparativas por
parte de un pais, conllevaria las empresas a especializarse en la produccion y
consiguiente exportacion de aquellos productos en los cuales gozarian de ciertas
ventajas competitivas e importar los bienes producidos por otras economias

especializadas en la produccion del mismo.

LAS TEORIAS NEOCLASICAS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Segun el supuesto neoclasico, el comercio internacional se explicaria a partir de las
diferencias internacionales en las condiciones de la oferta. En este contexto, se tenderia
a considerar no sélo las distintas productividades de los factores de la produccién sino
también las diferentes dotaciones de los mismos.

Asi, los niveles de precios entre los paises tenderian a ser distintos debido, por un lado,
a la existencia de distintas dotaciones relativas de factores productivos y, por otro, al
hecho de que los distintos bienes necesitan diferentes proporciones de estos factores
productivos (Heckscher-Ohlin®). Por lo tanto, los paises tenderian a producir y exportar
los productos mas intensivos en el factor abundante y, por lo tanto mas barato e
importarian los que presentan una mayor cantidad del factor méas escaso (y, por lo tanto,
mas caro). De esta forma se podia explicar el por qué los paises con manos de obra
mas barata exportan bienes con un alto contenido en trabajo hacia los paises mas

intensos en capital y viceversa®.

La explicacion del comercio internacional segun los autores neoclasicos se deberia a
las desiguales dotaciones de factores productivos de los distintos paises junto al hecho
de que los productos requieren proporciones distintas de los factores de la produccion.

Por lo tanto, cuando un pais dispone de una mayor cantidad de recursos que resultan
abundantes en el bien que produce, el precio del mismo resultara menor en relacién con
el precio de un bien que requiere una mayor cantidad de recursos que resultan escasos
en este mismo pais. Por lo tanto, los paises deberian especializarse en la produccién y
exportacion de los bienes que requieren una mayor cantidad del recurso abundante.

32 Ricardo D. (1821). Los principios de la economia politica y del impuesto.
33 Bajo R. & Oscar (1991). Teorias del comercio internacional. Antoni Bosch.
34 Piggot J. & Cook M. (1993). Intemational Business Economic: An European Perspective. London.
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Sin embargo, la teoria neoclasica presenta algunas falencias: el hecho de considerar
los factores productivos homogéneos no permitia explicar las diferencias existentes
entre los distintos paises con dotaciones similares de recursos. De hecho, la tecnologia
presenta un grado de heterogeneidad muy elevado entre los distintos paises e incluso,
en el mismo sector productivo. Por lo tanto, la abundancia de un factor productivo resulta

insuficiente para poder explicar el comercio internacional entre los distintos paises.
LAS TEORIAS MODERNAS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Las teorias clasicas y neoclasicas del comercio internacional centradas en la ventaja
comparativa de un pais o en la diferente dotacién de factores productivos han padecido
de importantes limitaciones para explicar el comercio entre paises con iguales
dotaciones de factores productivos y el comercio horizontal entre empresas del mismo

sector.

Por lo tanto, se necesitaban nuevos modelos capaces de explicar de distinta forma a los
modelos predecesores por lo que se abrid el paso a una nueva linea de investigaciones
centradas en las economias de escala, centrandose en la reducciéon de los costes de

produccion.

La industria moderna se caracterizaba por la existencia de rendimientos crecientes de
escala. Por esta razoén, si las empresas se concentran exclusivamente en el mercado
nacional, dichas economias podrian quedar limitadas. La produccion de elevados
volimenes de productos podria exceder las necesidades de la demanda interna,
conilevando las empresas a buscar nuevas salidas a los excedentes de productos. Por
lo tanto, la busqueda permanente de siempre mayores escalas de produccion y ventas
explicaria el comercio internacional entre los distintos paises.

Las empresas, en un principio, tenderian a crecer en el mercado doméstico y, sélo
posteriormente, comenzarian a exportar sus productos con el objetivo de incrementar
las ventas y bajar los costes. De esta forma, la reduccion de los costes ante aumentos
de volimenes suele dar a las grandes empresas una ventaja sobre las pequefias, lo que
romperia el supuesto de competencia perfecta postulado por las teorias clasicas y
neoclasicas del comercio internacional (Tello 2009).

La existencia de economias de escala implicaria una concentracion de la oferta en unas
pocas empresas de gran tamafio; mientras qué las pequefias tenderian a desaparecer,
formandose un oligopolio de la oferta. En este caso, estariamos en una situacién
intermedia, por un lado no se daria la situacién de beneficio monopolistico pero tampoco

la situacion de competencia perfecta.
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Unos de los casos mas representativos en el ambito de las economias de escala hacen
referencia a la existencia de competencia monopolistica. Dicha competencia se produce
cuando hay un determinado nimero de empresas cada una de las cuales produce un
bien diferenciado, a saber, bienes que no son perfectamente sustitutivos entre si. La
diferencjacién permite crear una situacién de monopolio para cada empresa, sin
embargo, al no existir barreras a la entrada para nuevas empresas como en el caso del
monopolio clasico, cualquier beneficio monopolistico resultarfa temporal. El comercio
internacional permitiria a estas empresas ampliar su mercado e incfementar la

produccién con una consiguiente reduccion de los costes®,

Por lo tanto, los modelos centrados en las economias de escala conseguirian explicar
el comercio internacional, incluso entre paises con las mismas dotaciones de recursos
productivos y con la misma productividad. La competitividad internacional de un pais
dependeria, por lo tanto, de las dimensiones de su mercado interior. Cuanto mayor sea
el tamafio del mercado interno, mayor sera el proceso de concentracion de las empresas
y, por lo tanto, mayores economias de escala que impulsa la competitividad
internacional de las empresas de este pais. En esencia, la mayor competencia entre los
distintos paises a través de las economias de escala, favoreceria la especializacioén en

la produccién de un conjunto de bienes a costes inferiores.

EL PAIS-SECTOR COMO PLATAFORMA DE LA COMPETITIVIDAD
INTERNACIONAL

En 1990, Porter®® ofrece una explicacion alternativa del comercio internacional
evidenciando que las distintas dotaciones de factores productivos pueden resultar no
tan decisivas a la hora de caracterizar la competitividad internacional de un pais. Segln
este autor, algunos paises resultan capaces de ofrecer unas condiciones en las cuales
las empresas de ciertos sectores pueden innovar y crear ventajas competitivas. Para
comprender de mejor manera el postulado de Porter a continuacion se presenta un

resumen de las condiciones que propone:
LOS FACTORES PRODUCTIVOS

Segun Porter, la capacidad de competir en los mercados internacionales depende no
sélo de los precios de los factores productivos, sino de su eficiencia en relacién con su
precio. En este contexto, cabria, en primer lugar, distinguir entre factores de produccion
basicos y factores avanzados. Entre los primeros, encontrariamos los recursos

35 Piggot J. & Cook M. (1993). international Business Economic: An European Perspective. London.
36 Porter M. (1990): The Competitive Advantages of Nation. The Free Press, N.Y.
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naturales, el capital y la mano de obra no especializada; factores que se encuentran de
manera natural y en mayor o menor medida en todos los paises. Los segundos incluyen
factores como la mano de obra especializada, el sistema educativo, los sistemas de
comunicacion y la infraestructura cientifica de un pais. Estos Ultimos no surgen de
manera natural, sino que son el fruto de decisiones discrecionales dirigidas a

comprometer recursos para su creacion.

A su vez, en el ambito de un mismo pais, cabe destacar otra distincién entre factores
generales y especializados. Los primeros resultan Utiles para todas las empresas, como
por ejemplo el sistema educativo o las comunicaciones. Los segundos resultan de
utilidad sdélo para algunos sectores, como por ejemplo un centro de investigacion
especializado. A tenor de lo anterior, se desprende que los factores especificos
requieren un compromiso de recursos, por parte de la administracién publica, muy

elevado y de dificil reasignacién hacia otros ambitos productivos.

En resumen, tanto los factores especializados como los avanzados contribuyen a la
creacion de la ventaja competitiva de un pais y son los mas dificiles de copiar por parte
de otros paises. La creacion de estos factores depende, por lo tanto, de los esfuerzos
del gobierno de un pais y de sus capacidades en dirigir los recursos hacia uno u otros
sectores, asi como de la capacidad de sus empresas en identificar los recursos

necesarios para ser mas competitivas®’.
LAS CONDICIONES DE LA DEMANDA DOMESTICA

Las caracteristicas de la demanda doméstica de un pafs también pueden ser relevantes
a la hora de incrementar la competiti\)idad internacional de las empresas situadas en el
mismo. En primer lugar, puede resultar relevante su composicion: cuanto mayor sean
las exigencias de los clientes nacionales, mayores seran los esfuerzos de las empresas
en la mejora de la calidad de los productos y en la capacidad de anticipar las
necesidades futuras de los demandantes que, de alguna manera, influyen directamente

en la competitividad internacional de la empresa.
LAS INDUSTRIAS RELACIONADAS

La presencia en un pais de empresas internacionales en sectores relacionados es otro
factor que influye en la competitividad internacional. Un proveedor que compite
activamente en los mercados internacionales conoce las necesidades de sus clientes
en los distintos paises o los principales avances tecnolégicos que se han desarrollado

en otros contextos. Las relaciones estrechas existentes entre cliente y proveedor

37 Porter M. (1990): The Competitive Advantages of Nation. The Free Press, N.Y.
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pueden, en este caso, beneficiar al cliente del pais de origen que adquiriria la
informacién que le puede transmitir su proveedor. De aqui, la empresa del sector
relacionado podria incrementar la calidad de sus productos que beneficiaria su
competitividad internacional. Ademas, las estrechas relaciones intersectoriales pueden
llevar a compartir recursos para la investigacion y el desarrollo de nuevos productos o
para la mejora de la calidad. Esta condicién es captada por la IED mediante los spillovers

tecnolégicos.
LA ESTRATEGIA DE LA EMPRESA Y EL GRADO DE RIVALIDAD DEL SECTOR

La estrategia de las empresas y el grado de rivalidad existente en el sector de actuacién
de estas constituyen, para Porter, el cuarto factor determinante de su capacidad
competitiva internacional. La experiencia internacional ha demostrado que la estrategia
y los objetivos de las empresas de diferentes paises resultan ser muy distintos entre
ellos. El alcance temporal de dichos objetivos, el papel jugado por los accionistas, la
participacion de los trabajadores en las decisiones empresariales, por decir algunos
aspectos, tienen poco que ver en areas tan distintas como EE.UU, Comunidad Europea
o Japén.

Por otro lado, una mayor rivalidad o un alto grado de competencia de las empresas de
un mismo sector impulsan las mismas a innovar continuamente para poder subsistir a
medio y largo plazo. De aqui, las empresas tienden a capitalizar en otros paises sus
ventajas generadas por la continua innovacién de producto y/o de proceso. A su vez, la
presencia de competidores fuertes en el mercado doméstico impulsa las empresas mas
débiles a buscar nuevos mercados para incrementar sus ventas y lograr unas
economias de escala que, de otra forma, no conseguiria en el mercado nacional. Por lo
tanto, si bien p'or'un lado la fuerte rivalidad sectorial puede disminuir el atractivo del

sector, por otro lado favorece la competitividad internacional de sus empresas.

EL PAPEL DEL GOBIERNO EN LA COMPETITIVIDAD INTERNACIONAL DE LA
EMPRESA

A menudo se ha apoyado la intervencion del gobierno en el libre mercado como medida
para incrementar la competitividad internacional de las empresas. En este contexto, los
distintos gobiernos han ido seleccionando qué empresas y qué sectores deberian ser
principales destinatarios de las subvenciones publicas. Esta postura ha recibido muchas
criticas considerando que, dichas subvenciones, desarticulan los mecanismos de
mercado y disminuyen la motivacién de innovar de las empresas sostenidas por el
estado. Segln Porter, el papel del gobierno deberia ser muy activo y centrado en el

fomento de la competitividad empresarial, y no en la creacién de una situacién artificial
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dirigida a proteger sus empresas. Tal como se puede apreciar en el Grafico 5, el papel
atribuido al gobierno no es un papel aislado, sino que influye en todas las condiciones

que se han analizado previamente.

GRAFICO 5: Los Factores de Competitividad Internacional

Estrategiadela
empresa y grado de
competencia \
A
Factores \ Esfructuray
Productivos g > composicion de Ia
\ demanda
y

Sectores I

Relacionados ‘\ Gobierno

Fuente: Porter (1990).

La creaciéon de factores productivos avanzados y especializados depende de los
recursos que puede invertir un pais para el fomento de la investigacion. EI control
ejercido por la administraciéon en el grado de concentracién de un sector resulta muy
importante considerando que la competencia entre las empresas tiende a incrementar
el grado de innovacién en el mismo. De aqui que, someter a un control riguroso las
fusiones entre empresas y eliminar los monopolios publicos resulte imprescindible para
fomentar la competitividad internacional de las empresas. Por titimo, es importante
también fomentar la cooperaciéon entre proveedores y clientes para que puedan

compartir sus conocimientos (Know-How).

El modelo presentado por Porter es conocido como el “Diamante de Competitividad” y
tiende a interrelacionar una serie de variables que previamente no se habian
considerado por los enfoques de comercio internacional y que dan mayor explicacion a

su comportamiento actual.
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2.3 MARCO CONCEPTUAL

CAPITAL Y CREC~IMIENTO ECONOMICO: EI capital esta constituido por
equipamiento, estructuras, maquinaria e inventarios que ayudan a mejorar la capacidad
productiva de la economia. El stock de capital no es otra cosa entonces que la cantidad
de activos productivos que se utiliza para producir bienes y servicios. Por su parte, la
inversion esta estrechamente relacionada al stock de capital. De este modo, la inversion
es el monto de nuevo capital que se adiciona al stock de capital existente en cada
periodo. La inversion es una variable de flujo y el capital es una variable de stock. Segun

la contabilidad nacional, est4 compuesta por:
» Inversion fija (en maquinaria y equipo, y en construccion).

» Variacién de inventarios (bienes en proceso, o que han sido producidos y no se

han vendido).

EDUCACION SUPERIOR O TERCIARIA: Educacion superior, ensefianza superior,
estudios superiores o educacién terciaria, se refiere a la ultima etapa del proceso de
aprendizaje académico que se imparte en las universidades. Es un paso posterior a la
educacion secundaria, y es comun, aungue no imprescindible, que exista una seleccioén
de acceso a las instituciones de ensefianza superior basada en el rendimiento escolar
durante la etapa secundaria o en un examen de acceso a la universidad. Segun el pais,
este examen puede ser de ambito estatal, local o propio de cada universidad.

EMPLEOQO: Empleo es el trabajo realizado en virtud de un contrato formal o de hecho,
individual o colectivo, por el que se recibe una remuneracién o salario. Al trabajador

contratado se le denomina empleado y a la persona contratante empleador.

FUERZA LABORAL Y CRECIMIENTO ECONOMICO: La fuerza de trabajo es
basicamente el nimero de personas en edad de trabajar (PET), que estan trabajando o
estan buscando trabajo, también denominada «poblacién econémicamente activa»
(PEA). Aquellas personas que estan buscando trabajo y no lo encuentran son los
desempleados. La tasa de desempleo es la fraccion de la PEA desempleada.

Cuando el producto esta en su nivel potencial se dice que la economia esta en su tasa
de desempleo natural. La diferencia entre la tasa de desempleo y la tasa natural se
conoce con el nombre de «tasa de desempleo ciclica». Se dice que hay una relacion
negativa entre el producto y la tasa de desempleo. Cuando el producto se sittia por
encima de su nivel potencial, la tasa de desempleo se ubica por debajo de la tasa

natural, y viceversa.
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Cuantas mas personas trabajan, mas bienes y servicios son producidos. La relacién es
directa: para aumentar el crecimiento econémico hay que aumentar el tamario de la
fuerza laboral y/o reducir la tasa de desempleo, si es posible, a cero. Pero hay
restricciones:

> La sociedad limita el tamafio de la fuerza laboral. Se impide, por ejemplo, el
trabajo de los nifios por razones morales o porque es mejor dejarlos que
desarrollen sus habilidades y adquieran conocimientos para convertirse en
trabajadores calificados en el futuro. Por otro lado, también la sociedad ha
decidido implantar sistemas de seguridad social para permitir que los adultos

mayores disfruten de su retiro sin buscar mas ser empleados.

» La tasa natural de desempleo puede no ser cero. En la economia siempre hay

desempleados aun cuando la economia esta en su producto potencial.

INVERSION BRUTA Y NETA: No toda inversién es una adicion al stock existente de
capital. Una parte se destina a reponer el capital gastado en el proceso de produccién.
E! monto de capital gastado se denomina depreciacion. Por lo tanto, si AK representa la
variacion en el stock de capital y & la tasa de depreciacion del capital, tenemos lo

siguiente:

IB‘ruta = AK + 6K
Ineta = Ipruta — 6K

Ineta = AK

Por lo visto, la inversion neta es la que aumenta el monto total de stock de capital de la
economia. En otras palabras, la inversion neta es el incremento neto del stock de capital
durante un determinado periodo. En tiempo continuo la inversién neta se expresa como:

dKk .

E‘ =K
INVERSION EXTRANJERA DIRECTA: La IED es una categoria de inversion
transfronteriza que realiza un residente de una economia (el inversor directo) con el
objetivo de establecer un interés duradero en una empresa (la empresa de inversion
directa) re;idente en una economia diferente de la del inversor directo. La motivacion
del inversor directo es establecer una relacion estratégica de largo plazo con la empresa
de inversion directa para garantizar un nivel significativo de influencia por parte del
inversor en la gestion de la empresa de inversion directa. Se considera que la propiedad
de al menos el 10% del poder de voto de la empresa de inversion directa constituye

evidencia suficiente de ese "interés duradero”. La IED también puede que permita al
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inversor acceder a la economia de la empresa de inversién directa, cuando no sea
posible hacerlo de otro modo®,

INVERSION DE CARTERA: Es la inversion que se realiza a través del mercado de
valores, es decir, mediante la compra de acciones, bonos y otros titulos financieros que
pueden tener rentabilidades fijas o variables. Vale la pena aclarar que a diferencia de la
IED, esta no se hace con fines de control, sino con el objetivo de obtener rentabilidades
de corto y mediano plazo, por medio de la valorizacién o rendimientos que genere el
activo que se adquiera. Este tipo de inversion es mas flexible y no implica

necesariamente un compromiso de largo plazo para el inversionista®.

INVERSION Y AHORRO: La contabilidad nacional establece como identidad del
producto la suma del consumo, inversion, gasto y exportaciones netas:

Y=C+1+G+XN

Donde Y es el producto, C es consumo, | es la inversién, G es el gasto publico, XN son
las exportaciones netas. Ademas, el gobierno financia el gasto publico cobrando
impuestos a los ciudadanos. La tributacién total, T, puede ser introducida en la ecuacion

anterior de la siguiente forma:
(Y=-T=-C)+(T-G)=1+XN

Podemos separar asi el ahorro privado, Sp, del ahorro publico, Sg:

Sp=Y-T-C
Sg=T-G
Sp+8g=1+XN

INVERSION Y TASA DE INTERES: Hay una relacion inversa entre la inversion y la tasa
de interés. Un incremento de la tasa de interés reduce la inversién porque encarece su
financiamiento. Esto ocurre si el inversionista tiene sus propios fondos o se presta en el
mercado, porque aumenta el costo de oportunidad de aquellos que planean financiar la

inversién utilizando sus propios fondos.

LOS FACTORES PRODUCTIVOS: En general, el producto de la economia esta
determinado por su habilidad para producir bienes y servicios. Como se ve en la funcién
de produccion, utiliza dos importantes factores (trabajo y capital) y los combina mediante
un proceso que involucra la tecnologia. La tecnologia es el conocimiento que permite

38 OCDE (2008). Definicion Marco de Inversion Extranjera Directa. Cuarta Edicién.
39 Ramirez C. & Florez L. (2006). “Apuntes de inversién extranjera directa: Definiciones, tipologia y casos de aplicacion en el caso

colombianec”. Cali, Universidad ICESI.
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combinar esos dos factores de produccion. Se representa por: Y = F (K, L, T) que es

o

conocida como funcién de produccion.

La funcién de produccién, describe como el capital (K), el trabajo (L) y la tecnologia (T)
se transforman en producto o dan lugar a una cantidad de producto Y. Lo que quiere
decir, en ofras palabras, que Y es producido utilizando estos tres factores. Es claro
entonces que el crecimiento del producto proviene del crecimientode K, de Lo de T. En
general, una economia produce mayores cantidades de Y si tiene mas trabajadores,

mas maquinas, o mejores maneras de relacionar el frabajo con las maquinas.

PRODUCTO BRUTO INTERNO: Valor total de la produccién corriente de bienes y
servicios finales dentro de un pais durante un periodo de tiempo determinado. Incluye
por lo tanto Ia produccién generada por los nacionales y los extranjeros residentes en el
pais. En la contabilidad nacional se le define como el valor bruto de la produccién libre
de duplicaciones por lo que en su calculo no se incluye las adquisiciones de bienes
producidos en un periodo anterior (transferencias de activos) ni el valor de las materias
primas y los bienes intermedios. Aunque es una de las medidas mas utilizadas, tiene
inconvenientes que es necesario tener en cuenta, por ejemplo el PBI no toma en cuenta
las externalidades, si el aumento del PBI proviene de actividades genuinamente
productivas o de consumo de recursos naturales, y hay actividades que aumentan y
disminuyen el bienestar o la produccion y que no son incluidas dentro del calculo del
PBI, como la economia informal o actividades realizadas por fuera del mercado, como
ciertos intercambios cooperativos o produccién para el autoconsumo. El PBI se puede

calcular mediante diferentes enfoques:

> Enfoque de la produccion: El PBI es un concepto de valor agregado. Es la suma
del valor agregado bruto de todas las unidades de produccion residentes, mas
los impuestos a los productos y derechos de importacion. El valor agregado bruto
es la diferencia entre la produccién y el consumo intermedio.

» Enfoque del gasto: El PBI es igual ala suma de las utilizaciones finales de bienes
y servicios (todos los usos, excepto el consumo intermedio) menos el valor de
las importaciones de bienes y servicios. De este modo, el PBI es igual a la suma
de los gastos finales en consumo, formacién bruta de capital (inversién) y

exportaciones, menos las importaciones.

> Enfoque del ingreso: El PBI es igual a la suma de las remuneraciones de los
asalariados, el consumo de capital fijo, los impuestos a la produccién e

importacién y el excedente de explotacion.
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TECNOLOGIA Y CRECIMIENTO ECONOMICO: La tecnologia se define como los
conocimientos que permiten transformar insumos en productos. Con mayores
conocimientos se puede producir mas, con un monto dado de factores de produccion.
La tecnologia es resultado de investigaciones para encontrar nuevas y mejores formas

de producir.

El progreso o cambio técnico implica que se puede obtener mayor produccién dé unas
mismas disponibilidades de L y K con el paso del tiempo. El cambio técnico puede ser
general cuando rige por igual para todos los recursos o factores que estén siendo
utilizados. También puede haber un cambio técnico particular que rige para un factor o

para fracciones de este factor.

» Progreso técnico general: Rige por igual para todos los recursos (trabajo y
capital). La experiencia es considerada dentro de este progreso. Ambos factores

productivos son homogéneos.

> Progreso técnico particular: No rige para todos los recursos. Las maquinas
nuevas son mas productivas, asi como los hombres de capacitacién reciente.

Ambos factores productivos no son homogéneos, sino generacionales.
2.4 ESTUDIOS PREVIOS

En el presente capitulo se lleva a cabo la revisién de los principales articulos estudiados
sobre los impactos de la IED, presentando sus fundamentos teéricos y evidencia

empirica:

Blomstrom M. & Kokko A. (2001), resume parte de la literatura sobre los vinculos entre
IED vy la transferencia y difusion de tecnologia. Sostienen que los efectos positivos de la
IED no son automaticos, y que variaran dependiendo de las caracteristicas del pais
receptor y sus respectivas politicas, muestra también que hay un papel fundamental de
la politica econémica en la maximizacion de los beneficios potenciales de la IED*.

Borensztein E., De Gregorio J. & Lee J-W. (1995), sefialan que la IED constituye un
vehiculo para la transferencia de tecnologia y que contribuye al crecimiento en mayor
medida que la inversién interna. Sin embargo, observan que dichos resultados estan
condicionados a la existencia de ciertos factores en el pais de destino, como un nivel

minimo dado en el capital humano*'.

40 Blomstrém, M. and Kokko, A. (2001). Foreign direct investment and spillovers of technology. Int. J. Technology Management, Vol. 22,
Nos. 5/6.
41 Borensztein, E., J. de Gregorio y J-W. Lee. (1995). How Does Foreign Direct Investment Affect Economic Growth?, Journal of

Intemational Economics 45.



54
CAPITULO I La Inversidn Extranjera Directa y su Impacto Econémico en el Perti
periodo 1993 — 2013

De Mello (1999), estima el impacto de la IED en la acumulacién de capital, la produccién
y la productividad total de los factores (PTF). Realiza series de tiempo y pruebas de
datos panel para una muestra de la OCDE y los paises no miembros de la OCDE en €l
periodo 1970 - 1990. Aunque se esper6 que la IED impulsara el crecimiento a largo
plazo en la economia receptora a través de la modernizacion tecnolégica y derrames de
conocimiento, se demuestra que el grado en que la IED potencia el crecimiento
dependera del grado de complementariedad y sustitucién entre IED e inversién

doméstica“?.

Hermes y Lensink (2000), sostienen que el desarrollo del sistema financiero del pais
receptor es una condicién importante para que la IED tenga un impacto positivo en el
crecimiento econdémico. Un sistema financiero mas desarrollado contribuye de manera
positiva al proceso de difusion tecnolégica asociada con la IED. Empiricamente de los
67 paises del conjunto de datos, 37 tienen un sistema financiero suficientemente
desarrollado con el fin de permitir que la IED contribuya positivamente al crecimiento

economico. La mayoria de estos paises estan en América Latina y Asia®.

Cuadra y Florian (2003), estudiaron los efectos del conocimiento y transferencia de
tecnologia, que produciria la IED en los paises en desarrollo miembros del APEC los
cuales se favorecen de las transferencias de tecnologia de los paises grandes, también
analizan las condiciones para que existan estos efectos o se incremente tomando en
cuenta los factores especificos no observables de cada pais. Estudian que los
mecanismos de trasmisién por lo cual la IED llega a tener impacto positivo en el
crecimiento de los paises receptores son muchos pero toma como los mas relevantes
dos: transferencia tecnologica y; difusion tecnolégica y spillovers (efecto indirecto). La
primera se refiere a transferencia de bienes fisicos y conocimiento tacito desde las
multinacionales a las sucursales, lo cual permite la combinacién de capital fisico y
empleo, entonces la IED afecta el crecimiento mediante la generacién de stock de
capital del pais receptor. La segunda se refiere al stock de capital tecnolégico de las
transnacionales que llegan del extranjero a las sucursales y que producen un efecto en
las empresas locales, las cuales inician un nuevo proceso productivo, estrategias de
marketing y manejo gerencial de las transnacionales, mostrando que el pais receptor
absorbe la tecnologia introducida por las empresas extranjeras*.

42 De Mello L.R. (1999). Foreign Direct Investment-Led Growth: Evidence from Time series and Panel Data, Oxford Economic Papers: 51.
43 Hermes, N. y R. Lensink. (2000). Foreign Direct Investment, Financial Development and Economic Growth, SOM Theme E Workings
Papers: 27.

44 Cuadra y Florian. (2003). Inversion Extranjera Directa, Crecimiento Econdmico y Spillovers en los Paises Desarrollados miembros del
APEC. Pontifica Universidad Catdlica de! Perti.
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Alfaro L., Chanda A., Kalemli S. & Sayek S. (2004), examinaron los diversos vinculos
entre |[ED, mercados financieros y crecimiento econémico mediante un analisis empirico
utilizando datos de los diferentes grupos de paises entre 1975-1995. La evidencia
empirica sugiere que la IED desempefia un papel importante para contribuir al
crecimiento econémico. Sin embargo, el nivel de desarrollo de los mercados financieros

locales es crucial para estos efectos positivos*.

Carkovic y Levine (2002), utilizando dos nuevas bases de datos sobre los flujos de
capital internacional (Banco Mundial y Fondo Monetario Internacional), encontraron que
las entradas de IED no ejercen una influencia independiente sobre el crecimiento
econdémico. Asi, mientras que las politicas econémicas sélidas pueden estimular el
crecimiento y la IED, los resultados son inconsistentes con la opinién de que la IED

ejerce un impacto positivo en el crecimiento®.

Baracaldo, Garzon y Vasquez (2005), realizaron un estudio entre el crecimiento
economico y los flujos de IED para 92 paises en el periodo 1990 — 2001. Concluyeron
que el incremento de la IED, afecta de manera positiva y significativa el crecimiento
econdmico. Siendo este el de mayor importancia si se tiene en cuenta las diferencias de
ingresos, desarrollo y ubicacién geografica entre paises. No obstante, el grado de
formacion bruta de capital, infraestructura y capital humano, y los niveles de comercio
exterior de cada economia, son esenciales para lograr tasas de crecimiento mayores y
estables en el tiempo, ademas de reforzar los efectos que tiene la IED sobre el

crecimiento?’.

Elias, Fernandez y Ferrari (2006), analizaron la relacién entre la IED y el crecimiento
econdmico tanto desde el punto de vista teérico como empirico. Para lo cual utilizaron
una muestra de 93 paises para el periodo 1960-2002 clasificandolos segin su nivel de
ingreso. En este estudio se observé una positiva y significativa relaciéon entre la IED y el
crecimiento econémico, a excepcion del caso de los paises de ingreso medio bajo donde
no resulto significativa la relacién. Este resultado muestra claramente que, ya sea a
través de la acumulacion de capital o a través del logro de una mayor productividad y
eficiencia, la |IED favorece el crecimiento econémico.

45 Alfaro L., Chanda A., Kalemli S. & Sayek S. (2004). FDI and economic growth: the role of local financial markets. Joumnal of Intemational
Economics: 64(1), 89-112.

46 Carkovic, M.V, y R. Levine. (2002). Does Foreign Direct Investment Accelerate Economic Growth? University of Minnesota. Estados
Unidos.

47 Baracaldo, Garzon & Vasquez (2005). El Crecimiento Econémico y Flujos de Inversion Extranjera Directa. Universidad Externado de
Colombia. Bogota.

48 Elias, Fernandez & Ferrari. (2006). Inversién Extranjera Directa y Crecimiento Econdmico: un analisis empirico.
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Ozturk (2007), Revisa la literatura sobre los efectos de la [ED en el crecimiento
econémico y explica que numerosos estudios empiricos han llevado a cabo
investigaciones respecto a si el crecimiento se ve influenciada por la IED. En general las
pruebas se caracterizan por ser mixtas ya que los resultados estdn mirando a la
importancia de los costes laborales, la apertura, el clima de inversién, paises
considerados (desarrollados y en desarrollo) e incentivos fiscales. Sin embargo, las
zonas francas, el régimen comercial, el capital humano base en el pais receptor, las
regulaciones del mercado financiero, sistema bancario, calidad de la infraestructura,
incentivos fiscales, el tamafo del mercado, acuerdos de integraciéon regional y la
estabilidad econémica y politica son determinantes para la IED que crea un impacto
positivo en el crecimiento econdémico global. En resumen plantea que la IED tiende a
tener un efecto significativo en el crecimiento econémico a través de multiples canales
tales como formacion de capital, spillovers y capital humano (conocimientos y
habilidades)*.

Abellé (2008), realizé un estudio en el cual buscé una relacién de causalidad entre
inversion extranjera directa y crecimiento econdémico en Argentina. Los resultados
obtenidos a través de la aplicacién del procedimiento de Engle y Granger en el marco
de un modelo VAR sefialan la posibilidad de que el PIB haya causado la entrada de IED
en el pais. Es decir, que el crecimiento econémico puede haber sido uno de los factores
que motivo la entrada de flujos de inversién a Argentina durante aquel periodo, la cual
fue fomentada por un aumento en la apertura comercial que tuvo Argentina en el periodo

estudiado°.

Alvarez, Barraza y Legato (2009), estudiaron el impacto de la IED en el crecimiento
econdémico en 14 paises latinoamericanos. Para ello, analizaron la relacién con el
incremento del producto bruto interno per capita (como aproximacién al crecimiento
econdémico) y con la acumulacion de capital privado per capita durante el periodo
comprendido entre 1996 y 2003. Los resultados mostraron que, en los paises
latinoamericanos estudiados, la IED impulsa tanto [a acumulacién de capital privado per
capita como el incremento del ingreso per capita. La calidad de las instituciones, y
principaimente la proteccion de la propiedad privada y la libertad de los individuos, es

49 Ozturk, lihan. (2007). Foreign Direct Investment - Growth Nexus: A Review of The Recent Literature. International Journal of Applied
Econometrics and Quantitative Studies Vol. 4-2.
50 Abell6, Nicolas. (2008). Relacion entre la inversion extranjera directa y crecimiento econémico en Argentina 1970-2008.
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determinante para el crecimiento econémico. Se deduce también, que la Inversién
publica impulsa el crecimiento®.

Suanes (2011), investigé la relacion de la IED con el crecimiento econdmico y la
desigualdad de ingresos para América Latina. Con una metodologia de datos panel para
18 economias en. el periodo 1980 y 2009 se estimaron dos ecuaciones por separado
(una estima la relacién entre la IED y el crecimiento y una segunda que recoge la
relacién entre la |IED y la desigualdad de ingresos). El resultado muestra que la IED esta
positivamente correlacionada con el crecimiento econémico en linea con los resultados
de la literatura que se presenté, sin embargo mencionan que la [ED deteriora la relacién

de ingresos de la poblacion®2.

Pong (2011), resalta la relaciéon positiva de la IED con el crecimiento econémico de
Nicaragua. Utilizé6 un modelo de regresion multiple donde tomé la IED como variable
dependiente y los costos laborales, producto interno bruto, apertura comercial, indice de
tipo de cambio real como variables independientes. Se pudo concluir que solamente los
costos laborales y el producto interno bruto (PIB) son determinantes de la IED. Por lo
tanto, se concluye que hay una relacién positiva entre la IED y el crecimiento econémico
de Nicaragua ya que si el mencionado pais tiene un buen nivel crecimiento econémico
entonces es atractivo para los inversionistas y esto hace que aumenten las inversiones.
Asimismo, existe una relacién negativa con respecto a los costos laborales. Las otras
variables explicativas tipo de cambio real y apertura comercial no son determinantes de

la IED al reflejar que no son estadisticamente diferentes de cero®.

Romero (2012), analizé el impacto de la inversion extranjera directa sobre la
productividad del trabajo en México durante el periodo 1940 - 2010, planteandose una
funcion de produccion que relaciona el producto agregado con el trabajo, y de capital
(privado nacional, extranjero y publico). De la funcién de produccién en niveles obtuvo
una relaciéon en términos de tasas de crecimiento y dado que las variables en niveles
estan cointegradas se agreg6 un término de correccion de errores en el que se encontré
un efecto positivo, lo que refleja la importancia de la estructura para determinar el

impacto de la IED respecto al crecimiento54.

51 Alvarez, Baraza y Legato. (2009). Inversién Extranjera Directa y Crecimiento Econdmico en Latinoamérica. Universidad de Antioquia.
Colombia.

52 Suanes, Macarena. (2011). La inversion extranjera directa crecimiento y desigualdad en América Latina. Universidad Autonoma de
Barcelona.

63 Pong, Lilja. (2011). Inversidn Extranjera Directa y su Relacion con el Crecimiento Econdmico de Nicaragua durante el periodo 1994-
2010. Universidad Thomas More. Nicaragua.

54 Romero, José. (2012). Inversién Extranjera Directa y Crecimiento Econémico en México 1940-2010. Centro de Estudios Econémicos.

México.



58

cApfruLo it La Inversién Extranjera Directa y su Impacto Econdmico en el Pert
periodo 1993 — 2013

Anaya (2012), explica la relacién causal entre la IED y el crecimiento econémico para
seis paises de América latina (Argentina, Brasil, Colombia, Chile, Pert y Venezuela)
durante el periodo 1980-2010, mediante la aplicacion de la prueba de causalidad de
Granger en el marco de la estimacién de un modelo VAR. Los resultados obtenidos
confirman que existié una relacion causal entre la IED y el crecimiento econémico en los

paises estudiados, siendo esta unidireccional en unos casos y bidireccional en otros®.

Villegas (2012), encuentra que la IED no ha sido un factor que haya determinado el
crecimiehto econdmico de México en los ultimos quince afos. De hecho, se prueba que
la relacion deAcausalidad sigue un proceso opuesto, es decir, un incremento en la IED
no causa crecimiento econdémico en México, sin embargo, un incremento en el
crecimiento econémico en México, si genera un incremento en la IED, lo cual implica
que la relacién de causalidad se comporta en el sentido inverso al esperado®®.

Agrawal (2013), examina la relacién entre extranjera la IED y el crecimiento econémico
en las cinco economias BRICS (Brasil, Rusia, India, China y Sudafrica) en el periodo
1989-2012. Utilizan la metodologia empirica de cointegracion y el analisis de causalidad.
Los resultados confirman que la IED y el crecimiento econémico estan cointegradas, lo
que indica la presencia de una relacién de equilibrio de largo plazo entre ellos. Por ello
es importante que los responsables politicos eliminen obstaculos a los flujos de [ED y
mejoren la capacidad de absorcion®’.

Grinols (1991), construye modelos con diferentes hipé6tesis que afectan los costos de
oportunidad relativos del trabajo doméstico con el fin de evaluar las consecuencias del
aumento de capital extranjero para una economia con el desempleo. Sus modelos
sugieren que el capital extranjero trae beneficios sociales significativos si los costos de
oportunidad de la mano de obra son lo suficientemente bajos en relacion con los salarios

percibidos por los trabajadores empleados por los nuevos capitales extranjeros®®.

La influencia de la IED en los mercados de trabajo también se ha estudiado ampliamente
en los Ultimos afios. Estos estudios no s6lo han tenido un caracter estrictamente teérico,
sino también empirico. A pesar de esto, aln existe una amplia controversia sobre cémo
interacttan los flujos de IED con variables como el empleo y salario. Los diferentes

55 Anaya, Alvaro. (2012). Inversi6n Extranjera Directa y crecimiento econémico. Evidencia para América Latina 1980-2010. Universidad
del Norte. Colombia.

56 Villegas , Eddie. (2012). La Relacion de Causalidad entre el crecimiento econémico de México y la Inversion Extranjera Directa (IED):
Un Modelo de Granger. Revista de la Universidad del Sabes Volumen 04. México.

57 Agrawal G. (2013). Foreign Direct Investment & Economic Growth in BRICS Economies: A Panel Data Analysis. Indian Institute of
Information Technology & Management. India.

58 Grinols E.L. (1991), “Unemployment and Foreign Capital: The Relative Opportunity Costs of Domestic L.abour and Welfare”, The London
School of Economics and Political Science. Economica, 58 (1).
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modelos tedricos y las investigaciones empiricas de diferentes paises y/o periodos
muestran resultados contradictorios. Estos resultados apuntan a que los efectos de la
IED en los mercados del trabajo pueden cambiar de un pais a otro. Asi, estos efectos
pueden depender de las caracteristicas de los paises y las formas especificas de
inversion. Por ejemplo, en principio, se acepta que los efectos positivos en el empleo
suelen ser mucho mayor si la IED tiene la forma de un proyecto nuevo (greenfield
project). Por otro lado, cuando la afluencia de capital extranjero tiene la forma de
compras de las empresas publicas, por lo general se asume que puede tener un efecto

pequefio o incluso negativo en el empleo.

Bailey y Driffield (2007) investigan los efectos del comercio, la IED y el desarrollo
tecnolégico en la demanda de trabajadores calificados y no calificados en el Reino
Unido, sobre una base de datos de panel, a nivel de firmas pequefias. Sus resultados
sugieren que tanto el comercio como la inversién extranjera directa benefician a los
trabajadores mas calificados. Sin embargo, la IED presenta efectos negativos sobre la

demanda de mano de obra no calificada en el Reino Unido5°.

Aktar y Ozturk (2009) aplican la metodologia VAR para investigar diversas
interrelaciones entre la IED, las exportaciones, el desempleo y el producto interno bruto
para los afios 2000-2007 en Turquia. Su investigacion mostré que en el periodo
analizado, la Inversion Extranjera Directa no tenia ninguna contribucién para reducir la
tasa de desempleo en Turquia®. Este resultado es confirmado por Hisarciklilar et al,
(2013), quienes basandose en modelos de panei dinamico para Turquia en el mismo
periodo, encuentran una relacion negativa entre la inversion extranjera y el empleo®’.
Estos resultados se atribuyen a que las empresas transnacionales presentes en Turquia
estaban cambiando de industrias de baja tecnologia a industrias de mediana y alta

tecnologia en el sector manufacturero.

Karlsson S., Lundin N. & Sjoholm F. (2009), analizan los flujos de IED y el crecimiento
del empleo en China sobre una base de datos a nivel de firmas, para el periodo 1998-
2004. Los resultados de la investigacion muestran que la IED tiene efectos positivos
sobre el empleo, a partir de la creacién de empleo dentro de las empresas extranjeras,

59 Bailey, D. and N Driffield (2007) “Industrial Policy, FDI and Employment: Still Missing a Strategy”, Journal of industry, Competition and
Trade, 7 (3-4).

60 Aktar, I. and L. Ozturk, (2009) "Can Unemployment be Cured by Economic Growth and Foreign Direct Investment in Turkey?”,
Intemational Research Journal of Finance and Economics, 27.

61 Hisarciklilar, Mehtap, Karakas, Derya and Asici, Ahmet Atil, (2013) “Can FDI Be a Panacea for Unemployment?: The Turkish Case”.
Springer International Publishing.
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asf como también efectos positivos indirectos de la IED sobre el empleo en las empresas

nacionales®?,

Balasubramanyam M., Salisu & Sapsford D. (1996) y la UNCTAD (2011)%, sugieren
que los efectos positivos de la IED dependen de la apertura al comercio. La IED puede
ampliar el acceso a los mercados de exportacion, cuando las empresas transnacionales
funcionan como canales para la distribucién de mercancias entre paises.

Nair-Reichert y Weinhold (2000), utilizando un método de estimacién de panel de
datos fijos y aleatorios (para permitir la heterogeneidad en la relacion causal),
encontraron evidencia débil de que la eficacia de la IED en el aumento de la tasa de
crecimiento futuro, aunque heterogéneo entre los paises, es maybr para las economias

mas abiertas®.

En base a este panorama, la evidencia empirica sobre.la relacién causal entre la IED y
el comercio. internacional es igualmente mixta, con resultados que van desde la
causalidad unidireccional, la causalidad bidireccional, o incluso ninguna relacién de
causalidad.

Pacheco-Lépez (2005)% encuentra una relacion causal de doble via entre la IED y las
exportaciones y la IED y las importaciones para México mediante una prueba de
causalidad de Granger.

Liu et al (2002)®8 llega a concluir que las exportaciones tienen un relaciéon causal con la
IED para el caso de China, con una metodologia de causalidad de Granger. En términos
mas generales, podemos mencionar a Pei y Esch (2004) evaltan a nivel macro el
impacto de la IED en paises en desarrollo, en términos de comercio, empleo y balanza
de pagos, enconfrando un efecto positivo sobre las condiciones econdémicas en los

paises en desarrollo receptores®’.

A nivel de Per( se tienen los siguientes estudios previos:

62 Karlsson S., Lundin N. & Sjéholm F. (2009) “Foreign Firms and Chinese Employment”, World Economy, 32(1).
63 Balasubramanyam M., Salisu & Sapsford D. (1996). “Foreign Direct Investment and Growth in EP and is Countries”. The Economic
Journal.

UNCTAD (2011) “World Development Report, United Nations Conference on Trade and Development”, New York.
64 Nair-Reichert, U. & D. Weinhold (2000), “Causality Tests for Cross-Country Panels: New Look FDI and Economic Growth in Developing
Countries”, Oxford Bulletin of Economics and Statistics.
65 Pacheco-Lopez, P. (2005)*Foreign Direct Investment, Exports and Imports in Mexico”, The World Economy, Vol. 28.
66 Liu, X., Burridge, P. and Sinclair, P.J.N., (2002) “Relationships between economic growth, foreign direct investment and trade: Evidence
from China”. Applied Economics No. 34.
67 Pei N. and K. Esch (2004) “The Impact of FDI on Developing Countries”, China & Wor